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2495 7t netto do 28 lutego

CEL

Twoja firma musi zwiekszy¢ swoje mozliwosci planowania w tancuchu dostaw. Planowanie to niewykorzystany zaséb, a
efektywne procesy sprzedazy i operacji to wartosc dla catego biznesu.

WezZ udziat w konferencji i wzmocnij swoje procesy planowania w ramach S&OP. Zobacz, jak robig to eksperci m.in. z
Ceramiki Paradyz, Whirlpoola, Cersanit, Gruponu, Lantmannen Unibake i zyskaj przewage konkurencyjna na rynku!

W programie m.in.:

S&OP jako platforma komunikacji. Scenariusz skutecznego spotkania S&OP

Sales & Operation Execution (S&OE) jako pomost miedzy procesami S&OP a codzienng realizacja zadan
Sciezka kariery ekspertéw S&OP, zintegrowanej platformy komunikacji

IBP Zrodtem transformacji Twojego tancucha dostaw

Skuteczne metody wdrozenia analityki predykcyjnej w procesach S&OP

Zastosowanie Machine Learning i Al w procesach prognozowania S&OP



&

PROGRAM

Czwartek, 27 lutego

09:00
Rejestracja uczestnikéw, poranna kawa

09:30
Rozpoczecie konferencji, uroczyste przywitanie

09:40
S&OP inwestycja Twojej organizacji. Wptyw kultury firmy na procesy S&OP
S Roman Wendt, Efficiency and business transformation expert, Stowarzyszenie Interim Managers SIM

m Jak przekonac zarzad i zwiekszy¢ zaangazowanie poszczegdlnych dziatéw w realizacje proceséow S&OP?
m W jaki sposéb skutecznie ukierunkowac procesy S&OP na strategiczne cele Twojej organizacji?
m Jak ukierunkowac wewnetrzne procesy, by wptywaty na rozwdéj strategii S&OP?

10:25
S&OP jako platforma komunikacji. Scenariusz skutecznego spotkania S&OP

5L Stawomir Czyzewski, Kierownik ds. Planowania Sprzedazy i Operacji, Lantmédnnen Unibake

Jak skutecznie dzieli¢ obowiazki i zwiekszac zaangazowanie cross-funkcyjnych zespotéw w procesach S&OP?
Metody utrzymania dyscypliny pracy S&OP
Przeptyw dokumentow w projekcie czyli skuteczne techniki przekazywania informacji projektowych

Jak inne dziaty mogg wspomagad procesy S&OP i wptywadé na poprawe efektywnosci komunikacji?

11:10
Przerwa na kawe

11:30
Osiaganie popytu miara dojrzatosci Twoich proceséw planowania - jak skuteczne ksztattowanie popytu optymalizuje
procesy S&OP?

SV Iga Rzeznik - Wujcik, Kierownik Dziatu Planowania i Analiz, Ceramika Paradyz
m Trafnos¢ planowania a optymalizacja zapaséw w magazynie czyli metody okreslania poziomu zapaséw

m W jaki sposéb demand planning usprawnia strategiczne decyzje S&OP
m Jak demand planning ksztattuje Twoje procesy sprzedazy, operacji, logistyki i tancucha dostaw?
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12:15
Sales & Operation Execution (S&OE) jako pomost miedzy procesami S&OP a codzienna realizacja zadan

S Matteo Coppola, EMEA S&OP & Strategy Manager, Whirlpool Corporation
S Maciej Kuropka, EMEA Supply Operations & Shared Service Center Senior Manager, Whirlpool Corporation

m Jak skutecznie dostosowac planowanie S&OP do rzeczywistego wykonywania zadan?
m Roznice miedzy S&OP a S&OE
m Jak procesy S&OE wptywaja na zwiekszenie zadowolenia klienta?

13:00
Lunch

13:50
Narzedzia harmonogramowania proceséw S&OP

S\ Pawet Strzelecki, Group Planning Director, Cersanit

m Jakie kluczowe obszary nalezy poprawi¢ w ramach efektywnego S&OP?
m S&OP czy Procesy powigzane?
m Jakie narzedzia wspierajcie dostosowac do wypracowanego w Twojej organizacji modelu S&OP?

14:35
Narzedzia wsparcia procesow sprzedazy

S\ Karol Syguta, Sales Operations Executive, Omnipack

m CRM jako gtéwne narzedzie pracy handlowca

m Narzedzia do pozyskiwania leadow

m Narzedzia do monitorowania i raportowania pracy handlowca
m Inne przydatne narzedzia do wsparcia pracy handlowca

15:20
Analiza predykcyjna i perskrypcyjna w procesach S&OP

5L tukasz Grala, CEO w TIDK, Microsoft MVP Al

m Jak skutecznie wdrozy¢ rozwigzania analityki predykcyjnej w procesach S&OP?

m Jak za pomoca analityki predykcyjnej zintegrowa¢ kluczowe obszary S&OP?

m Zarzadzanie, sprzedaz, logistyka ... w jaki sposéb analityka predykcyjna zapewnia zréwnowazony rozwéj i pozwala
realizowac strategie firmy?

16:05
Zakornczenie 1 dnia konferencji
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Piatek, 28 lutego

09:00
Rejestracja uczestnikéw, poranna kawa

09:30

Od koordynatora S&OP do cztonka zarzadu. Jak budowa¢ swiadome $ciezki kariery i rozwija¢ kompetencje
przysztosci?

S\ Barttomiej Trochowicz, Regional HR Services Manager, Schneider Electric

Opanowanie umiejetnosci w zakresie zarzadzania operacjami i rozwéj umiejetnosci przywddczych sa tylko dwoma
sktadnikami udanej kariery. Menedzerowie musza zadac sobie pytanie, czy majg wystarczajacg ambicje, tolerancje

na ryzyko i sprawnos¢, aby szybko dostosowac sie do pracy w nowych warunkach organizacyjnych podczas planowania
swoich karier. W trakcie tej sesji bedziesz mogt:

m Poznaj swojg obecng sytuacje zawodowa w zarzadzaniu operacjami i jakie mozliwosci przed Toba stoja
m Poréwnaj swojg $ciezke kariery z innymi odnoszacymi sukcesy specjalistami
m Dowiedz sie o umiejetnosciach i cechach, ktére mozesz naby¢ lub wypracowaé, aby ustawié sie na innej drodze kariery

10:15
Planowanie poziomoéw zapaséw w procesach S&OP - kiedy stosowac wzory a w jakich sytuacjach wiedze ekspercka?

S\ Radostaw Sliwka, Prezes, SMART Project

10:50
Przerwa na kawe

11:10

Od procesu S&OP do Integrated Bussiness Planning (IBP) - IBP Zrédtem transformacji taricucha dostaw firmy
Electrolux

S\ Grzegorz Grygo, Components Inventory Project Manager, Electrolux
S Marcelina Zmudziriska, Analityk procesowy, Westernacher
S Ewa Rybarczyk, Konsultantka SAP IBP, Westernacher

m W jakisposéb zintegrowac zarzadzanie S&OP, sprzedaza, operacjami, by realizowac strategiczne cele Twojej firmy?

m Jak za pomoca IBP polepszy¢ proces planowania i zwiekszy¢ wzrost osigganych wynikow w tancuchu dostaw?

m Jak skutecznie ustalaé procesy S&OP, by zintegrowac z nim plany finansowe i budzetowanie?

m W jaki sposdb usprawnic proces planowania popytu? Narzedzia do demand planning, ktére wykorzystasz w Twojej
organizacji

11:55
Wizualizacja danych w S&OP. Przeglad najczestszych btedéw i dobrych praktyk

SV Rafat Wiliriski, Sales Operations Manager, Canon
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Dlaczego prezentowac dane w formie wizualizacji?

Co zrobi¢, aby wizualizacje spetniaty swoje zadanie?
Jakie btedy najczesciej popetniamy podczas prezentacji danych?
Jak nie dac sie oszukac czyli stowo o manipulacji danymi

12:40
Lunch

13:30
Sales & Operations Planning in hectic times

S Tomasz Stala, Dyrektor zaktadu, MAPAL International

14:15
Rozwiazania cyfrowe, automatyzacja, Machine Learning w S&OP/IBP. Czyli jak dopasowac technologie do procesu?

S Mariusz Lesiewicz, Senior Supply Chain & Operations Consultant, EY
5L Jarostaw Medrzycki, Senior Consultant, EY

m Fundamenty procesowe jako baza do wdrozenia technologii

m W jakisposéb skutecznie wdraza¢ nowe narzedzia wspierajace proces S&OP/IBP?
m Prezentacja funkcjonalnosci wiodacych rozwiagzan cyfrowych dostepnych na rynku

15:00
Zakonczenie konferencji, rozdanie certyfikatow
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PRELEGENCI

Matteo Coppola
EMEA S&OP & Strategy Manager Whirlpool Corporation

Stawomir Czyzewski

Kierownik ds. Planowania Sprzedazy i Operacji Lantmannen Unibake

Absolwent UAM Poznan kierunek: fizyka, oraz WSL Poznan kierunek: logistyka
przedsiebiorstw przemystowych. Doswiadczenie w szerokorozumiane;j logistyce
zdobywat w firmach SKF, MAN, Gerdes zajmujac sie planowaniem produkgji,
optymalizacjg proceséw oraz doskonaleniem narzedzi informatycznych. Obecnie
Kierownik ds. Planowania Sprzedazy i Operacji w Lantmannen Unibake Poland Sp.

Z 0.0., odpowiedzialny za prognozowanie sprzedazy oraz rozwdj procesu S&OP
(przeglad portfolio, popytu, zdolnosci produkcyjnych), ze szczegdinym uwzglednieniem
potrzeb nowej piekarni w Nowej Soli - najwiekszej w Polsce i drugiej co do wielkosci

w Europie fabryki koncernu.

tukasz Grala
CEO w TIDK, Microsoft MVP Al

Pasjonat danych, architekt i projektant rozwigzan Business Intelligence, Big Data,
zajmujacy sie nimi od prawie 25 lat. Wraz z zespotem TIDK - Data Scientist as a
Service, gdzie petni funkcje prezesa realizuje projekty dotyczace zaawansowanej
analityki i data science, w szczegdlnosci uczenia maszynowego i sztucznej inteligencji.
Od 2010 nagradzany przez firme Microsoft MVP w kategorii Data Platform. Od lipca
2018 roku jeden z 50 na swiecie MVP w kategorii Al. Naukowo zwigzany z Wydziatem
Informatyki Politechniki Poznanskiej. Cztonek zarzadu PTI Wielkopolska. Cztonek
Polskiego Towarzystwa Sztucznej Inteligencji.
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Maciej Kuropka

EMEA Supply Operations & Shared Service Center Senior Manager Whirlpool
Corporation

Mariusz Lesiewicz
Senior Supply Chain & Operations Consultant EY

Rozpoczat swoja kariere w dziale Demand Planningu w Johnson&Johnson. W trakcie
swojego pobytu w firmie prognozowat popyt dla wiekszosci krajéw obszaru CEE,
zaréwno dla produktéw masowych jak i OTC. Nastepnie w Mondelez International
odpowiedzialny byt za proces IBP dla kategorii w Polsce czekolady, na co dzien
zajmujac sie takimi markami jak Milka, Prince Polo czy 3BIT. Obecnie bedac
konsultantem Ernst&Young w zespole Supply Chain and Operations pomaga firmom

realizowacd programy transformacji proceséw planowania. W swojej pracy stara sie
innowacyjnie podchodzi¢ do procesu S&OP/IBP stawiajac na praktyczne usprawnienia.
Dzieli sie swoimi przemysleniami w tej dziedzinie poprzez artykuty publikowane

na portalu Institute of Business Forecasting. Jest absolwentem Wydziatu Nauk
Ekonomicznych UW oraz Szkoty Gtéwnej Handlowej w Warszawie.

Jarostaw Medrzycki

Senior Consultant EY

W zespole Supply Chain and Operations w Ernst&Young pomaga swoim klientom

w przygotowaniu na wdrozenie narzedzi wspierajacych zintegrowane procesy
planowania. Prowadzi doradztwo w zakresie analizy istniejacych proceséw oraz
dostosowuje narzedzia i ich funkcjonalnos¢ do efektywnego wspierania proceséw

w przedsiebiorstwie. Jarostaw prowadzi zespét Enterprise Business Planning
odpowiedzialny za catkowita transformacje proceséw planowania (dtugo, $rednio oraz

krotko terminowego) z wykorzystaniem wiodacych narzedzi wspierajacych te procesy
np. SAP IBP. Przed doradztwem w EY Jarostaw pracowat dla Colgate-Palmolive oraz
Reckitt Benckiser w roznych obszarach planowania. Jest absolwentem Politechniki
Warszawskiej, Wydziatu Transportu.

Qx 223339777 [PA  konferencje@pb.pl (470)



Q, 223339777

Ewa Rybarczyk
Konsultantka SAP IBP Westernacher

Absolwentka Uniwersytetu Gdanskiego na kierunkach Matematyka Ekonomiczna oraz
Informatyka i Ekonometria. Konsultantka SAP IBP, w ramach grupy Westernacher
realizuje projekty dotyczace zintegrowanego planowania umozliwiajgcego
usprawnienie proceséw planistycznych we wszystkich dziatach. Doswiadczenie
zbierata na miedzynarodowych projektach, wdrazajac IBP for Demand, for S&OP oraz
Supply. Obecnie pracuje nad projektem w Niemczech, gdzie zajmuje sie wdrozeniem
wszystkich 5 modutéw SAP IBP, wiacznie z SAP JAM.

Iga Rzeznik - Wujcik

Kierownik Dziatu Planowania i Analiz Ceramika Paradyz

Pawet Strzelecki

Group Planning Director Cersanit

Manager z wieloletnim doswiadczeniem w zakresie Planowania Produkcji, Demand
Planning’u i Zarzadzania zapasem. Specjalizuje sie w zarzadzaniu opartym o najwyzsze
standardy Supply Chain, jak Apics i zaawansowane procesy, jak S&OP. Zarzadzajac
praca planistéw dla 11 zaktadéw produkcyjnych w Polsce, Niemczech, Rumunii,
Ukrainie oraz Rosji wdrazat w swojej organizacji standardy dla planowania produkgji
i zarzadzania zapasem w ramach efektywnego Supply Chain. Obecnie kieruje
tancuchem dostaw w obszarze Demand Planningu oraz Planowania Produkgcji

na poziomach MPS, DRP oraz S&OP stale je udoskonalajac. Uczestniczac aktywnie
w optymalizacji proceséw firmowych, przewodzit projektowi wdrozenia nowego
narzedzia planistycznego w petni wspierajacego poprawe kluczowych celéw
zarzadzanego obszaru jak Working Capital oraz Serice Level.

P4 konferencje@pb.pl (470)



Karol Syguta

Sales Operations Executive Omnipack

Ostatnie lata spedzit w Grouponie, w ktérym pracowat niemal od poczatku dziatalnosci
firmy w Polsce. Zajmowat zarzadzania baza partneréw, w dziale Research & Lead
Management. Automatyzujac procesy tego dziatu, utworzyt zespét centralny na rynek
EMEA. Nastepnie w Sales Operations, gdzie wprowadzat i wspierat wszystkie projekty
usprawniajace prace sprzedazy. W ostatnim roku pracy w Grouponie, Karol zostat
odpowiedzialny za zespoty Revenue, Planowania i Business Intelligence. Karol chetnie
angazowat sie rowniez w automatyzacje procesoéw innych dziatéw, takich jak Kadry czy
Customer Services. Obecnie pracuje dla firmy Omnipack, w ktérej zajmuje sie
operacyjnym i raportowym wsparciem sprzedazy.

Barttomiej Trochowicz

Regional HR Services Manager Schneider Electric

Przygode z HR rozpoczat w 2007 roku jako trener organizacji, prowadzac szkolenia dla
miedzynarodowych korporacji z branzy finansowej, farmaceutycznej i logistyczne;j.
Nastepnie, w miedzynarodowej firmie doradczej, odpowiadat za sprzedaz oraz
wdrozenia rozwigzan z obszaru szkolen i rozwoju kompetencji, jak réwniez rozwoju
talentéw w organizacjach w Europie Centralnej i Wschodniej. Od 2013 roku zwigzany
z obszarem twardego HR, zarzadzat miedzynarodowymi zespotami konsultantéow ds.
wynagrodzen i benefitéw w Europie, na Bliskim Wschodzie i w Afryce. Od 2016 roku

zwigzany z firma Schneider Electric, w ktdrej obecnie zarzadza (niezwykle
utalentowanym i zmotywowanym) zespotem odpowiedzialnym za proces administracji
personalnej dla ponad 25000 pracownikéw SE w regionie EMEA. Absolwent
Uniwersytetu Warszawskiego, Szkoty Gtéwnej Handlowej oraz Collegium Civitas.
Prywatnie podréznik i mitosnik nowych technologii.

Rafat Wilinski
Sales Operations Manager Canon
Od poczatku swojej kariery zwigzany z branzg nowych technologii, gdzie zajmowat sie

szeroko rozumiana weryfikacja, analiza i prezentacja danych. Przez ostatnich 8 lat
rozwija swoja kariere w Canon na stanowiskach zwigzanych z Sales Operations,

wspierajac dziatania firmy na poziomie lokalnym i regionalnym/europejskim.
Odpowiadat za wewnetrzne wdrozenia narzedzi sprzedazowych oraz analitycznych
takich jak Salesforce czy Demantra (Oracle). Obecnie kieruje miedzynarodowym
zespotem Sales Operations odpowiadajgcym za dziatania na terenie Europy

Srodkowowschodniej (Czechy, Stowacja, Wegry, Polska). Zagorzaty oredownik
maksymy: ,Prosciej znaczy lepiej”. Wieloletnia bliska wspotpraca z zarzagdem firmy
nauczyta go, jak wazna role w podejmowaniu decyzji biznesowych stanowi rzetelna

i przystepna prezentacja danych. Najwieksza satysfakcje w pracy przynosza

mu sytuacje, w ktorych wykorzystywane narzedzia i dane przektadaja sie bezposrednio
na wartosc dla firmy, przyczyniajac sie do minimalizacji ryzyka i podejmowania dziatan
majacych swoje uzasadnienie w liczbach.
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Marcelina Zmudzinska

Analityk procesowy Westernacher

Jest analitykiem procesowym posiadajgcym zaawansowanga wiedzg z zakresu
ekonometrii. Studia wyzsze o tym kierunku ukonczyta na Uniwersytecie Gdanskim.
Jako konsultantka IBP posiada kilkuletnie doswiadczenie w realizacji projektéw
wdrozeniowych zintegrowanego systemu planistycznego realizowanych w ramach
grupy Westernacher. Obecnie bierze udziat w implementacji rozwiazania SAP IBP for
Inventory oraz w zagranicznym projekcie wdrozenia wszystkich modutéw IBP.

Grzegorz Grygo

Components Inventory Project Manager Electrolux

Expert i manager zwigzany od 12 lat z taricuchem Dostaw. Bogate doswiadczenie
zdobyte w kilku koncernach miedzynarodowych. W LG Electronics odpowiedzialny

za dziat zarzadzania i planowania materiatami (inbound / outbound) oraz

za planowanie produkcji. W Autoliv Poland odpowiedzialny za dziat zarzadzajacy
procesami zamdéwieniowymi i transportowymi komponentéw do produktow w fazie
prototypowej oraz w fazie wdrazania. W Electrolux Poland odpowiedzialny za projekty
zwigzane z modelowaniem odpowiedniego poziomu zapasow w 14 fabrykach EMEA.
Aktualnie zaangazowany w projekt wdrazania SAP IBP 10 dla komponentéw
zakupowych w 13 fabrykach. Entuzjasta pracy z duzg iloscig danych oraz
innowacyjnych rozwigzan BI.

Tomasz Stala
Dyrektor zaktadu MAPAL International

Dyrektor zaktadu produkcji. Zarzadzanie operacyjne firma produkcyjna. Sprawnos¢
operacyjnai 20 lat praktyki zarzadzania produkcja.

Radostaw Sliwka
Prezes SMART Project
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Opiekun merytoryczny

‘,

Paulina Mocka
Project Manager

{, 48223339867

D p.mocka@pb.pl

Roman Wendt

Efficiency and business transformation expert Stowarzyszenie Interim Managers SIM

Ekspert efektywnosci biznesowej, doskonaty praktyk dzielacy sie swoimi
doswiadczeniami, do ktérych nalezy zaliczy¢ ponad 20 projektéw wdrazania zmian.
Interim Manager z 15 letnim doswiadczeniem. Oredownik produktywnosci, dla
ktérego wszystkie narzedzia i dziatania, choc¢by najbardziej rozwiniete technologicznie,
sa tylko droga do celu jakim jest efekt i usatysfakcjonowani ludzie, ktérzy go tworza.
Najwiecej potencjatu dla usprawnien odnajduje taczac sprzedaz i oczekiwania klientéw
ze sprawna realizacjg zamoéwien. Zdobywat doswiadczenie tworzac od podstaw

i doprowadzajac do pozycji lidera branzy swoja firme ustugowa B2B (od poziomu start-
pu do sprzedazy), a nastepnie pracujac w ogélnopolskiej firmie konsultingowo-
wdrozeniowej i realizujac wtasne projekty zmian. Autor ksigzek z zakresu
usprawniania biznesu i wdrazania zmian, oraz 2 metodyk biznesowych. Zatozyciel
Stowarzyszenia Interim Managers.

@

KONTAKT MIEJSCE
Wspétpraca marketingowa Hotel Novotel Centrum
Marszatkowska 94
Warszawa

Weronika Kuchta
Marketing Manager

{, 48223339826

[ w.kuchta@pb.pl
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Formularz rejestracji: S&OP 11

Cena

S&OPII
27 - 28 lutego 2020, Warszawa

2495 zt netto od 2020-02-28 do 2020-02-28

Kod promocyjny

Osoba zgtaszajaca Dane do faktury
|:| firma

Imie |:| osoba fizyczna
Nazwisko Panstwo

Stanowisko NIP

Dziat Nazwa/Imie i nazwisko

pole opcjonalne

Miejscowosc

E-mail

Ulicai numer

Telefon

Kod pocztowy

Akceptuje regulamin

Wyrazam zgode na otrzymywanie od Bonnier Business (Polska) informacji handlowych droga elektroniczna dotyczacych: produktéw i ustug tej spotki

Wyrazam zgode na inicjowanie przez Bonnier Business (Polska) potaczen telefonicznych w celu marketingu bezposredniego: produktéw i ustug tej spotki

Oswiadczam, ze posiadam stosowne upowaznienie do zgtoszenia wszystkich wskazanych przeze mnie uczestnikow konferencji. Jednoczesnie oswiadczam, ze podane dane sg
prawdziwe.

O Oo0Oon

Chce otrzymywac newsletter Konferencje "PB"

Administratorem Pani/a danych osobowych bedzie Bonnier Business (Polska) Sp. z 0. 0. (dalej: my). Adres: ul. Kijowska 1, 03-738 Warszawa. Administratorem Pani/a danych osobowych
bedzie Bonnier Business (Polska) Sp. z 0. 0. (dalej: my). Adres: ul. Kijowska 1, 03-738 Warszawa. Nasz telefon kontaktowy to: +48 22 333 99 99. Nasz adres e-mail to: rodo@bonnier.pl. W
naszej spotce mamy powotanego Inspektora Ochrony Danych, adres korespondencyjny: ul. Ludwika Narbutta 22 lok. 23, 02-541 Warszawa, e-mail: iod@bonnier.pl. Bedziemy przetwarzac
Pani/a dane osobowe 1) na potrzeby realizacji i wziecia udziatu w Konferencji, 2) by dokonywac rozliczer z niej wynikajacych, 3) prowadzi¢ nasze dziatania marketingowe i kampanie
reklamowe naszych produktéw lub ustug. Podstawa prawna przetwarzania bedzie: 1) umowa, ktdra zawrzemy z Pania/em, 2) art. 106e ust. 1 ustawy o podatku od towaréw i ustug, 3) zgody
marketingowe, ktore ewentualnie Pani/Pan zaznaczy, oraz 4) nasz ,prawnie uzasadniony interes”, ktéry mamy w tym by przedstawiac Pani/u, jako naszemu klientowi, inne nasze oferty. Jesli to
bedzie konieczne bysmy mogli wykonywac nasze ustugi, Pani/a dane osobowe beda mogty by¢ przekazywane nastepujacym grupom oséb: 1) naszym pracownikom lub wspétpracownikom na
podstawie odrebnego upowaznienia, 2) podmiotom, ktérym zlecimy wykonywanie czynnosci przetwarzania danych, 3) innym odbiorcom np. kurierom, spétkom z naszej grupy kapitatowej,
urzedom skarbowym. Pani/a dane osobowe beda przetwarzane przez czas trwania umowy, chyba ze na podstawie obowiazujacych przepiséw konieczne to bedzie po zakoriczeniu umowy. Ma
Pani/Pan prawo do: 1) zadania dostepu do tresci danych osobowych, 2) ich sprostowania, 3) usuniecia, 4) ograniczenia przetwarzania, 5) przenoszenia danych, 6) wniesienia sprzeciwu wobec
przetwarzania oraz 7) cofniecia zgody (w przypadku jej wczesniejszego wyrazenia) w dowolnym momencie, a takze 8) wniesienia skargi do organu nadzorczego (,Prezesa Urzedu Ochrony
Danych Osobowych”). Podanie danych osobowych warunkuje zawarcie z nami umowy. Jest dobrowolne, ale ich niepodanie wykluczy mozliwosc jej zawarcia. Pani/Pana dane osobowe moga
by¢ przetwarzane w sposéb zautomatyzowany, w tym réwniez w formie profilowania. Zautomatyzowane podejmowanie decyzji bedzie sie odbywato przy wykorzystaniu adekwatnych,
statystycznych procedur. Celem takiego przetwarzania bedzie wytacznie optymalizacja kierowanej do Pani/Pana oferty naszych produktéw lub ustug.

Pieczatka i podpis
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Formularz rejestracji: S&OP 11

Podaj e-maile i telefony oséb, ktére beda uczestniczy¢ w konferencji. Zgtoszone przez Ciebie osoby otrzymaja od nas e-mail

z prosba o potwierdzenie swoich danych, akceptacje regulaminu oraz wyrazenie stosownych zgdd. Potwierdzenie danych

przez te osoby oraz akceptacja regulaminu sa niezbedne do wziecia udziatu w konferencji.

Podane dane kontaktowe beda nam stuzy¢ takze do przekazania informacji o ewentualnych zmianach czy przestania

materiatéw szkoleniowych z wydarzenia.

1. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

2. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon
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Regulamin uczestnictwa w konferencjach, warsztatach, szkoleniach ptatnych
organizowanych przez Bonnier Business Polska Sp. z o.0.

. Organizatorem warsztatéw/konferencji/szkolen ptatnych (,Wydarzenia”) jest Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie, ul. Kijowska 1, wpisana do Rejestru

Przedsiebiorcéw Krajowego Rejestru Sadowego przez Sad Rejonowy dla M. St. Warszawy w Warszawie, Xl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem KRS
0000024847, NIP: 113-01-55-210, wysokos¢ kapitatu zaktadowego: 2 000 000,00 PLN (,Organizator”).

. Wynagrodzenie nalezne Organizatorowi za udziat jednej osoby w Wydarzeniu (,Cena netto”) okreslane sg kazdorazowo na dedykowanej stronie Wydarzenia (,Strona Wydarzenia”) w

informacjach ogdlnych dotyczacych Wydarzenia lub innej sekcji wg wyboru Organizatora. Cena obejmuje prelekcje, materiaty szkoleniowe, przerwy kawowe, lunch. Wszelkie inne koszty
niewskazane przez Organizatora (np. koszty przejazdu, zakwaterowania) uczestnik Wydarzenia pokrywa we wtasnym zakresie.

. Ptatnosci nalezy dokonywac na rachunek bankowy Organizatora wskazany kazdorazowo na Stronie Wydarzenia z uwzglednieniem informacji wskazanych przez Organizatora na fakturze

pro forma lub na fakturze VAT.

Przestanie do Organizatora faxem lub pocztg elektroniczna, wypetnionego i podpisanego formularza zgtoszeniowego (,Zgtoszenie”) jest réwnoznaczne z zawarciem z Organizatorem
przez podmiot wskazany w Zgtoszeniu jako podmiot zgtaszajacy umowy, ktérej przedmiotem jest Swiadczenie przez Organizatora ustugi szkoleniowej. Na podstawie Zgtoszenia
Organizator wystawia i przesyta na adres poczty elektronicznej wskazany w Zgtoszeniu fakture pro forma.

. Biorac pod uwage fakt, ze Zgtoszenie dokonywane moze byc¢ przez osobe fizyczng dziatajaca w imieniu i na rzecz innych oséb, osoba zgtaszajaca zobowiazana jest w trakcie dokonywania

Zgtoszenia do potwierdzenia stosownego upowaznienia. W przeciwnym wypadku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy przyjecia Zgtoszenia.

. Osoba dokonujaca Zgtoszenia ponosi odpowiedzialno$¢ za oswiadczenia sktadane w trakcie realizacji procedury Zgtoszenia. Szczegétowe warunki Zgtoszenia, sposéb postepowania w

trakcie i po dokonaniu Zgtoszenia oraz zakres wymaganych oswiadczen osoby zgtaszajacej oraz osob zgtaszanych Organizator okresla w interaktywnym formularzu Zgtoszenia
zamieszczonym na Stronie Wydarzenia.
O rezygnacji z udziatu w Wydarzeniu nalezy poinformowac Organizatora przesytajac taka informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu nie p6Zniej niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy zostanie

obcigzony optata w wysokosci stanowiacej réwnowartos¢ 20% Ceny netto.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie krétszym niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy

zostanie obcigzony petng Cena netto.
Nieodwotanie Zgtoszenia lub niewziecie udziatu w Wydarzeniu nie zwalnia podmiotu zgtaszajacego z obowiazku zaptaty Ceny.

. Niedokonanie wptaty kosztow uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie wskazanym w pkt 6 powyzej nie jest jednoznaczne z rezygnacja z uczestnictwa w Wydarzeniu.
12.

Organizator dopuszcza by zamiast zgtoszonej osoby wskazanej w Zgtoszeniu w Wydarzeniu wzieta udziat inna osoba wskazana przez podmiot zgtaszajacy. O zmianie podmiot zgtaszajacy
informuje Organizatora przesytajac stosowna informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl nie pézniej niz w dniu poprzedzajacym dzien rozpoczecia
Wydarzenia.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmian programu Wydarzenia w szczegdlnosci polegajacej na zmianie godziny danego wystapienia, zmianie prowadzacego lub zmiany lokalizacji
Woydarzenia, jak réwniez do odwotania Wydarzenia.

W przypadku odwotania Wydarzenia uiszczona Cena lub jej czes¢ zostang zwrécone lub - za zgoda podmiotu zgtaszajacego- przeznaczone na pokrycie kosztéw uczestnictwa w innym
Wydarzeniu.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu wydarzenia. W przypadku braku akceptacji nowej daty wydarzenia, uczestnik, ktory optacit uczestnictwo, otrzyma 100% zwrot
ceny udziatu w wydarzeni

Wszystkie materiaty przekazane uczestnikowi w zwigzku z Wydarzeniem (,Materiaty”) stanowig wtasnos$¢ Organizatora (lub podmiotéw wspotpracujacych z Organizatorem) i w zwigzku
z tym przeznaczone sa wytacznie do uzytku osobistego uczestnika Wydarzenia.

Zabronione jest zwielokrotnianie Materiatéw, wprowadzanie ich do obrotu, rozpowszechnianie w jakikolwiek sposob, uzyczanie, wyswietlania, publiczne udostepnianie Materiatéw w
taki sposdb, aby kazdy mégt miec do nich dostep w miejscu i w czasie przez siebie wybranym oraz jakiekolwiek inne wykorzystanie sprzeczne z celem lub zakresem wskazanym w ust. 15
powyzej.

Uczestnik przyjmuje do wiadomosci, ze Organizator moze utrwalac przebieg Wydarzenia - w celu informacyjnym - za pomoca urzadzen rejestrujacych dzwiek lub obraz. Organizator
moze zamiesci utrwalone nagranie w wybranym przez siebie medium z uwzglednieniem obowiazujacych w tym zakresie przepiséw prawa dotyczacych ochrony débr osobistych, w tym
danych osobowych.

Dokonanie jest réwnoznaczne z udzieleniem Organizatorowi upowaznienia do wystawienia faktury VAT bez podpisu przez osobe zgtaszajaca lub podmiot w imieniu ktérego osoba
zgtaszajaca dziata.

Administratorem danych osobowych jest Organizator. Szczegdtowe dane Organizatora: Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0., ul. Kijowska 1, 03-738 Warszawa, e-mail: rodo@bonnier.pl.
Organizator posiada powotanego Inspektora Ochrony Danych, adres korespondencyjny: ul. Ludwika Narbutta 22 lok. 23, 02-541 Warszawa, e-mail: iod@bonnier.pl. Dane osobowe
przetwarzane beda na podstawie art. 6 ust 1 lit. b), c) i f) Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 roku w sprawie ochrony oséb
fizycznych w zwiazku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO), na potrzeby realizacji
Wydarzenia.

. Dane przetwarzane beda w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu, dokonania niezbednych rozliczen, archiwizacji, rozpatrzenia reklamacji w przypadku jej ztozenia, badZ ewentualnego

dochodzenia roszczen, jak tez marketingu bezposredniego wtasnych produktéw lub ustug prowadzonego w formie tradycyjnej, co nie wymaga zgody.

Za odrebnie wyrazonymi zgodami dane osobowe moga by¢ przetwarzane w celach z nich wynikajacych. Jesli to bedzie konieczne do wykonywania ustug, dane osobowe uczestnikéw
Woydarzenia beda mogty by¢ przekazywane nastepujacym grupom oséb: 1) pracownikom lub wspétpracownikom Organizatora na podstawie odrebnego upowaznienia, 2) podmiotom,
ktérym Organizator zleci wykonywanie czynnosci przetwarzania danych, 3) innym odbiorcom np. kurierom, spétkom z grupy kapitatowej Organizatora, urzedom skarbowym. Dane
osobowe uczestnikéw Wydarzenia przetwarzane beda do zakoriczenia Wydarzenia, w celach marketingowych - do momentu cofniecia zgody, dla celéw rozliczeniowych - zgodnie z
obowiazujacymi przepisami prawa. Dane osobowe moga by¢ przetwarzane w sposéb zautomatyzowany, w tym réwniez w formie profilowania. Zautomatyzowane podejmowanie decyzji
bedzie sie odbywato przy wykorzystaniu adekwatnych, statystycznych procedur. Celem takiego przetwarzania bedzie wytacznie optymalizacja kierowanej oferty produktéw i ustug
Organizatora. Uczestnik Wydarzenia posiada prawo dostepu do tresci swoich danych i ich sprostowania, usunigcia, ograniczenia przetwarzania, prawo do przenoszenia danych, prawo do
whniesienia sprzeciwu wobec przetwarzania oraz prawo do cofniecia zgody (w przypadku jej wyrazenia) w dowolnym momencie bez wptywu na zgodnos¢ z prawem przetwarzania.
Podanie danych w zakresie wskazanym w trakcie procedury rejestracji na Wydarzenie jest dobrowolne, ale niezbedne w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu.

Organizator zastrzega, ze w trakcie dokonywania Zgtoszenia osoba zgtaszajaca moze zostac poproszona o wyrazenie odrebnych zgéd na przetwarzanie danych osobowych w celach
marketingowych wtasnych produktéw lub ustug Organizatora (w formie komunikacji elektronicznej lub telefonicznej), jak réwniez o wyrazenie zgody na udostepnienie danych
osobowych zaufanym partnerom Organizatora, z ktérymi Organizator wspotpracuje, w celach marketingowych dotyczacych produktéw lub ustug tych partneréw (w formie komunikacji
elektronicznej lub telefonicznej). Powyzsza zgoda obejmowac bedzie wytacznie partneréw Organizatora wspétpracujacych z Organizatorem w zakresie danego Wydarzenia, z ktorymi
Organizator do dnia rozpoczecia Wydarzenia zawrze umowe o powierzeniu przetwarzania danych osobowych. Lista partnerdéw, ktérych dotyczy ewentualna zgoda na przetwarzanie
danych osobowych zamieszczona jest i aktualizowana do dnia rozpoczecia Wydarzenia na Stronie Wydarzenia. Na zadanie osoby, ktéra wyrazi zgode, o ktérej mowa powyzej,
Organizator przekaze pisemna informacje wskazujaca zaufanych partneréw ktérych dotyczy wyrazona zgoda.

W przypadku udzielenia zgody, osobie ktérej dane dotycza przystuguje prawo do jej cofnigecia w kazdym czasie. O wycofaniu udzielonej zgody osoba ktérej dane dotycza informuje
Organizatora przesytajac stosowng informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl. W przypadku gdy udzielona zgoda wycofywana jest po dacie zakoriczenia
Wydarzenia, osoba ktérej dane dotycza wskazuje Wydarzenie przy okazji ktérego zgoda (zgody) zostaty udzielone. Powyzsze umozliwi Organizatorowi podjecie czynnosci zgodnie z
zakresem zadania.

Niniejszy regulamin obowiazuje od chwili jego opublikowania na Stronie Wydarzenia. Organizator zastrzega sobie prawo do jego zmiany, z zastrzezeniem ze dokonane zmiany obowiazuja
od chwili ich przekazania do publicznej wiadomosci.
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