CEL

Czasy, kiedy od Kupcow i Dyrektoréw Zakupow oczekiwano wytacznie ciecia kosztéw definitywnie sie skonczyty.
Szczegdlnie w pandemii. Zakupy zyskuja na znaczeniu, wnosza warto$¢ dodang do catej organizacji, weszty czesto na
poziom strategiczny, majac ogromny wptyw na marzowos¢ firm.

Y]

Chcesz dowiedziec sie jak budowac najlepsze plany awaryjne, czy zmienic "stare" strategie zakupowe i dostosowywac je
do obecnych wyzwan dla funkcji zakupowych. Jak inni radza sobie z obecna sytuacjg i jakie sg widoki na przysztos¢
tancucha dostaw?

ZAREJESTRUIJ SIE >>

Udziat w wydarzeniu pozwoli Ci poznac¢ do$wiadczenia reprezentantéw takich firm jak m.in.: Black Red White, Lafarge
Cement, CCC czy LPP

W programie m.in.:

Jak oszczedzaé miliony dzieki lepszej wspdtpracy wewnatrz firmy

Kompetencje lidera w $wiecie VUCA

Galopujace ceny i zmiennos$¢ tych cen - jak ustali¢ odpowiednig strategie zakupowa

Brak stabilnosci na rynku surowcéw - jak zabezpieczy¢ firme i dziaty zakupdw na przedtuzajace sie kryzysy
Jak w procedury zakupowe wplesc spoteczng odpowiedzialnos$¢ biznesu

Jak agile moze poméc w procedurach zakupowych

Z wiedzy prelegentéw najwiecej skorzystajg osoby na co dzien zajmujace sie zakupami, zaopatrzeniem, wspdtpracujace z
dostawcami oraz odpowiedzialne za logistyke dostaw, w tym szczegdlnie:

Dyrektorzy, Kierownicy i Specjalisci pracujacy w dziatach:

m zakupdw i zaopatrzenia (purchasing and procurement)
m wspotpracy z dostawcami


https://www.pb.pl/konferencje/forum-zakupy-54bcb817-a70d-45fd-badc-c2f669a8bf92
https://www.pb.pl/konferencje/forum-zakupy-54bcb817-a70d-45fd-badc-c2f669a8bf92
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sourcingu

zarzadzania dostawami
logistyki

handlu

zarzadzania majatkiem
administracji
inwestycji

ryzyka
oraz:

m firmy posredniczace w handlu zagranicznym

m firmy doradcze zajmujace sie obszarem zakupéw

m przedstawiciele izb gospodarczych

m producenciidystrybutorzy systeméw do zarzadzania procesem zakupowym

ZAPISZ SIE JUZ DZISIAJ >>
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PROGRAM

Sroda, 23 marca

08:55
Oficjalne powitanie uczestnikéw, rozpoczecie

09:00

Panel dyskusyjny: Trendy w zakupach i tancuchu dostaw, jak firmy radza sobie z obecna sytuacja, jakie sa widoki na
przysztosc taricucha dostaw

S\ tukasz Mazurowski, Partner Zarzadzajacy, Profitia

S Adam Pietera, Head Of Cloud Innovation, Westernacher Poland LST

SL. Agnieszka Roszczyk, Senior Procurement Excellence Manager, Global Procurement, Roche
S\ Dominika Zwirbla - Kalman, Dyrektor Biura Zakupéw, PORR S.A.

m Strategia dziatéw na najblizsze miesiace niepewnosci
m Realizacja KPI, targetow i wydatkow w czasach gwattownej inflacji

09:50
Connecting the dots, czyli jak oszczedzi¢ miliony dzieki lepszej wspétpracy wewnatrz firmy?

S Pawet Wachata, Dyrektor Zakupdw, Lafarge Cement

m Zakupy to dziat, ktéry widzi caty obrazek - o tym, dlaczego budowe wizerunku i pozycji Dziatu Zakupdéw nalezy
rozpoczac od identyfikacji potrzeb organizacji

m Czy wszyscy rozumiemy, co robimy i co chcemy osiggnac¢? Co wptywa na wynik naszej pracy? - o tym, jak budowac plan
i strategie we wspétpracy z innymi dziatami

m Jak sie komunikowaé, aby wszyscy zrozumieli i zauwazyli wynik naszej pracy? Dlaczego czasem dobry plan i $wietne
wyniki to za mato? - o tym, jak komunikowaé, aby by¢ rozumianym

10:30
Kompetencje zakupowe w swiecie VUCA

S\ Agnieszka Piatkowska, Partner, Big Fish Polska

Swiat VUCA* i jego oblicza w kontekscie funkcjonowania dziatéw zakupéw
Rozwadj funkcji zakupowej a kompetencje w dziale zakupow

Obecnie oczekiwania rynkowe - nowe kompetencje

Kompetencje lidera w $wiecie VUCA

Spis definicji kompetencji zakupowych wg Big Fish
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11:15
Przerwa

11:30

Polityka zakupowa - jak sprawnie i prosto przeprowadzi¢ wyboér dostawcéw. Rola interesariuszy w procesie
zakupowym

S\ Grzegorz Olechniewicz, Ekspert ds. zakupdw, Trener, GOODMAN Group

m Galopujace ceny i zmienno$¢ tych cen - jak ustali¢ odpowiednia strategie zakupowa

Brak stabilnosci na rynku surowcoéw - jak zabezpieczy¢ firme i dziaty zakupéw na przedtuzajace sie kryzysy

12:15
Agile Procurement - co oznacza dla rozwoju organizacji zakupowych

S Agnieszka Roszczyk, Senior Procurement Excellence Manager, Global Procurement, Roche

m Jak agile moze pomdc w procedurach zakupowych
m Jak zarzadzac zakupami w nieprzewidywalnym swiecie
m Zwinne zespoty zakupowe - jak organizowac prace agile teaméw

13:00
Jak w procedury zakupowe wplesc¢ spoteczna odpowiedzialnosc¢ biznesu i dbanie o sSrodowisko - case study

SL. tukasz Pacek, Kupiec wiodacy, BNP Paribas Bank Polska S.A.

13:45
Przerwa

14:30
Panel dyskusyjny: ESG i CSR w Zakupach

S Moderator: Ewa Sowiriska, Biegty Rewident, Partner ESO Audit, Cztonek Rady Programowej OEES
S Artur Bierikowski, Supply Chain Director, Poland, Czech & Slovakia, McDonald’s

SL. Iryna Szwabowska, Sales Manager, Mid Market Segment, Dell Technologies

S\ Robert Bruszewski, Dyrektor ds. Zakupéw Centralnych, Grupa LPP

S Monika Ptoriska, Menedzer ds. Zréwnowazonego rozwoju i rozwoju ESG, PKN Orlen S.A.

m Czy tofanaberia duzych przedsiebiorstw czy wspdlny obowigzek wszystkich graczy na rynku

15:30
Automatyzacja proceséw - zastosowanie systemoéw informatycznych w postepowaniach zakupowych

SV Michat Zgiep, Dyrektor Zarzadzajacy Zakupami | Produktem, CCC
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m Jak zautomatyzowac procesy zakupowe by dostosowac sie do obecnej sytuacji i ochronic taficuchy dostaw - case study
m Comozna a co warto automatyzowac w zakupach - jak z sukcesem przej$¢ cyfrowa transformacje

16:15
Kontrakty w pandemii. Jak zabezpieczy¢ interesy Spotki

S\ Joanna Affre, Adwokat, Wspdinik zarzadzajacy, Affre i Wspdlnicy Sp.K.
S Krzysztof Borkowski, Adwokat, Affre i Wspdlnicy Sp.K.

Skutecznie zawierane umowy i ich pézniejszej modyfikacje majg znaczenie
Jak zabezpieczyc¢ sie przed niewyptacalnoscig swoich kontrahentéw
Czy sadownictwo polubowne moze by¢ skuteczna alternatywa?

Sita wyzsza - ustalona miedzy kontrahentami w drodze kompromisu jest skuteczniejsza

17:00
Zakonczenie Forum
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PRELEGENCI

Joanna Affre
Adwokat, Wspdlnik zarzadzajacy Affre i Wspdlnicy Sp.K.

Joanna jest zatozycielka kancelarii Affre i Wspélnicy. Specjalizuje sie w szeroko
rozumianym prawie konkurencji. Posiada tez rozlegte doswiadczenie w prawie karnym
dla biznesu i obstudze firm, szczegdlnie w negocjacjach i rozwigzywaniu sporéw miedzy
wspolnikami. Jest cztonkiem Rady Francusko - Polskiej Izby Gospodarczej oraz
Doradca Prezesa UOKIK (non-governmental advisor) w Miedzynarodowej Sieci
Konkurencji, a takze cztonkiem Stowarzyszenia Prawa Konkurencji oraz European
Competition Lawyers Association (ECLA). Jest rekomendowanym prawnikiem

w zakresie prawa konkurencji i antymonopolowego w 17. edycji Rankingu Kancelarii
Prawniczych ,Rzeczpospolitej”. Absolwentka Uniwersytetu Wroctawskiego oraz
studiéw podyplomowych z zakresu nauk politycznych (IEP Strasbourg Francja), prawa
wspodlnotowego (Lyon Il Francja) i prawa konkurencji (King’s College, Londyn, Wielka
Brytania).

Artur Bienkowski
Supply Chain Director, Poland, Czech & Slovakia McDonald’s

Artur Bienkowski - blisko 30-letnie doswiadczenie w réznych obszarach jednej firmy
McDonald’s. Zdobywat wiedze i doswiadczenie zaréwno w lokalnych, jak

i miedzynarodowych strukturach firmy kierujac m.in. dziatami finanséw i ksiegowosci,
rozwoju biznesu, taricucha dostaw zaréwno w korporacyjnymi franczyzowym
srodowisku. Najnowsze wyzwania to integracja Supply Chain dla 3 rynkéw: Polski
Czech i Stowacji oraz stworzenie i realizacja strategii zréwnowazonego rozwoju

i gospodarki obiegu zamknietego. W biznesie ceni proste rozwigzania, zdrowy
rozsadek i zawsze stara sie wspierac i rozwijac¢ swoich ludzi.
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Krzysztof Borkowski
Adwokat Affre i Wspdlnicy Sp.K.

Krzysztof doradza polskim i francuskim przedsiebiorcom w ich biezacej dziatalnosci.
Wspiera w negocjacjach umoéw, procesach M&A oraz w wewnetrznych sprawach
organizacyjnych podmiotéw gospodarczych. Specjalizuje sie w postepowaniach
sadowych z zakresu prawa cywilnego i gospodarczego oraz administracyjnego.
Prowadzi szkolenia dla przedsiebiorcéw w tych dziedzinach. Krzysztof ukonczyt prawo
w Akademii Leona KoZzminskiego oraz uzyskat tytut LL.M. In International Commercial
Law w Akademii Leona KoZzminskiego. W trakcie studidow brat udziat w konkursie
arbitrazowym Willem C. Vis. International Commercial Arbitration moot w Wiedniu.
Jest cztonkiem Izby Adwokackiej w Warszawie.

Robert Bruszewski
Dyrektor ds. Zakupow Centralnych Grupa LPP

Absolwent Politechniki Warszawskiej i SGH, od 19 lat zwigzany zawodowo

z zarzadzaniem zakupami korporacyjnymi w duzych organizacjach i najwiekszych
grupach kapitatowych w Polsce. Od 2002 roku w Polskiej Telefonii Cyfrowej i T-Mobile
Polska zajmowat sie zakupami marketingowymi, w latach 2009-2018 odpowiedzialny
za centralne zakupy ogdlne w Grupie NEUCA, jednej z najwiekszych firm na rynku
ochrony zdrowia w Polsce. Kolejne zawodowe wyzwania realizowat w CIECH SA i
Grupie FARMACOL. Od kwietnia 2021 w nowe;j roli jako Dyrektor Zakupow
Centralnych w obszarze Indirect w Grupie LPP.

tukasz Mazurowski
Partner Zarzadzajacy Profitia

Doswiadczony konsultant i menadzer projektéw zakupowych. Doradzat najwiekszym
firmom regionu w branzach: surowcowej, produkcyjnej, telekomunikacyjnej oraz
finansowej. Prowadzit projekty zakupowe majace przede wszystkim na celu poprawe
efektywnosci w zakupach poprzez wdrozenie zaawansowanych i innowacyjnych
rozwiazan procesowych oraz organizacyjnych. Doradzat w kilkudziesieciu procesach
negocjacyjnych wspieranych metodyka harvardzka, ktére przyniosty ponad 500 min
rocznych oszczednosci. Od poczatku dziatalnosci zawodowej zwigzany z zakupami.
Kariere rozpoczat z Accenture wspéttworzac innowacyjny portal handlu miedzy
przedsiebiorstwami. Spedzit ponad 1 rok w Chinach prowadzac wtasng dziatalnos¢

i poznajac tajniki specyficznych negocjacji z przedstawicielami Paristwa Srodka.
Powrdcit do konsultingu, najpierw do Accenture, pdzniej zwigzat sie na ponad 5 lat

z AT. Kearney - wiodaca globalna firmg doradczg, przede wszystkim w zakresie
zakupéw. Jako trener/ coach wspétpracuje z BIG FISH oraz Katedra Logistyki SGH.
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Grzegorz Olechniewicz
Ekspert ds. zakupow, Trener GOODMAN Group

Doswiadczony trener i doradca, realizowat projekty i strategie miedzy innymi dla firm
z branz: motoryzacyjnej, farmaceutycznej, bankowej, telekomunikacyjnej, FMCG, oraz
dla firm zajmujacych sie przemystem ciezkim. W opinii wielu klientéw jeden

z czotowych europejskich ekspertéw w dziedzinie strategii i negocjacji zakupowych.
Swoje doswiadczenie zdobyt jako Kupiec w firmie ALMA Inteligentny Swiat S.A.,
Procurement Manager w Ariba Inc. oraz Project Procurement Manager dla Carrywater
Group S.A. (realizujac proces kontraktowania dostawcow na potrzeby projektéw IT o
wartosci przekraczajacej 600 000 000 zt) czy Senior Consultant w 4Results
(optymalizacja strategiii proceséw zakupowych, renegocjacje kontraktéw, szkolenia
kadry zakupowej). Od 2004 roku rozpoczat dziatalnos¢ szkoleniowo doradcza

w obszarze optymalizacji i zarzadzania, negocjacji oraz zarzadzania projektami.
Piastowat stanowisko Dyrektora Operacyjnego w Grupie Constans. Twérca GO-CTR
Consulting, GOODMAN GLOBAL BUSINESS SERVICES Ltd. i Polskiej Grupy
Zakupowej (realizacja zakupow grupowych). Prezes zarzadu i gtéwny ekspert ds.
zarzadzania w firmie GOODMAN GROUP Sp. z 0. 0. Prowadzit wyktady w ramach
Studiow Podyplomowych Zakupy w Biznesie organizowanych przez WSB

we Wroctawiu a obecnie wyktadowca, konsultant merytoryczny oraz promotor

na kierunkach studiéw podyplomowych Zakupy w Biznesie, Manager Zakupéw oraz
Zarzadzanie Projektem miedzy innymi na Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu,
Chorzowie i Toruniu. Prowadzi réwniez warsztaty szkoleniowe na kierunkach,
strategie sprzedazy, negocjacje i mediacje czy umiejetnosci managerskie. Trener oraz
egzaminator w ramach certyfikacji umiejetnosci negocjacyjnych Franklin University,
Columbus, Ohio. Wspétzatozyciel i cztonek dwdch krajowych stowarzyszen branzy
zakupowej. taczny budzet projektéw zakupowych ktérymi kierowat w 2016 roku
przekroczyt wartos¢ 5 200 000 000 ztotych.

tukasz Pacek
Kupiec wiodacy BNP Paribas Bank Polska S.A.

Absolwent Szkoty Gtéwnej Gospodarstwa Wiejskiego na kierunku Finanse

i Rachunkowos¢, Podyplomowych Studiéw Project Management Uniwersytetu
Warszawskiego, Podyplomowych Studiow Managerow Zakupow Szkoty Gtownej
Handlowej oraz IBD School (Advanced Negotiation Program). Od ponad 14 lat
zwigzany z branzg bankowa, a od ponad dziesieciu z Departamentem Zakupow,
w ktérym obecnie odpowiada za zakupy z segmentu marketing i windykacja. W ciggu
roku realizuje kilkaset akcji kontraktowych i negocjacyjnych zwigzanych

z kompleksowa obstuga dziatarh marketingowych i windykacyjnych. Do gtéwnych
dziatan w tym zakresie nalezg m.in. organizacja eventoéw, realizacja i produkcja
kampanii ATL, wspétpraca zdomami mediowymi, agencjami performance-owymi
i digitalowymi, a takze obstuga dziatarh w zakresie BTL/POS/DTP oraz NPL.
Nominowany w kategorii: Meeting Planner w Dziale Zakupdw (2015). Laureat
konkursu Lider Zakupéw 2018, organizowanego przez Polskie Stowarzyszenie
Manageréw Logistyki i Zakupow (PSML). Juror MP Power Awards® (MP Power
Projekt).
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Agnieszka Pigtkowska
Partner Big Fish Polska

Miedzynarodowy ekspert ds. rekrutacji posiadajacy ponad 15-letnie doswiadczenie
w zarzadzaniu projektami rekrutacyjnymi w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej
dla globalnych organizacji. Partner w miedzynarodowej firmie rekrutacyjno-
szkoleniowej Big Fish specjalizujacej sie w obszarze procurement & supply chain.
Zajmuje sie procesami rekrutacyjnymi sredniej, wyzszej i najwyzszej kadry
menedzerskiej oraz wysoko specjalistycznymi projektami rekrutacyjnymi. Posiada
wieloletnie doswiadczenie w tzw. projektach typu green field - rekrutacja kadry
zakupowej dla nowych inwestycji. Cztonek miedzynarodowego zespotu
przeprowadzajacego ocene kandydatow. Od 2009 r. wyktada ,Zarzadzanie kariera

w zakupach” w Wyzszej Szkole Bankowej we Wroctawiu. Twdrca programu
szkoleniowego ,Career Management in Purchasing”. Wspoétpracuje z Akademiag Leona
Kozminskiego w zakresie seminariow i spotkan dla stuchaczy studiéw podyplomowych
w obszarze rozwoju kompetencji i zarzadzania kariera. Wspétpracuje ze Polskim
Stowarzyszeniem Menedzeréw Logistyki - opracowata i dostarczyta cykl warsztatéw
dla cztonkéw stowarzyszenia w zakresie efektywnego zarzadzania karierg w zakupach.
Prelegentka na konferencjach zakupowych. Autorka ksigzek ,Zarzadzanie kariera

w zakupach” i ,Zarzadzanie karierg i zawodowa zmiana w zakupach”
www.karierawzakupach.pl oraz ,Przywdédztwo w swiecie VUCA” (Wydawnictwo
Helion). Menedzer projektéw rozwojowych m. in. dedykowanych Akademii
Zakupowych obejmujacych rozwéj miekkich i twardych kompetencji zakupowych.
Autorka 58 kompetencji zakupowych (stanowiskowe, spoteczne, menedzerskie).
Ekspert Polskiego Forum HR z zakresu rekrutacji permanentnej. Cztonek zespotu
,Career Management”. Trener w obszarze rekrutacji (rekrutacja, ocena kandydatéw,
selekcja, AC/DC, feedback). Dyplomowany Asesor - Akademia Asesora - Ernst &
Young Academy of Business. Twérca modeli kompetencyjnych i programéw
rozwojowych dla kadry zakupowej (m.in. ,Procurement Leaders Academy”). Doradca
i trener kariery, tworca narzedzi do zarzadzania kariera. Autor ,CareerFreak”strony
dotyczacej zarzadzania wtasng karierg oraz wielu artykutéw zwigzanych z tematyka
zarzadzania i rozwoju kariery. Coach wspétpracujacy w ramach programoéw ,Career
transitioning/outplacement” z wyzszg kadrg menedzerska. Absolwentka Akademii
Leona Kozminskiego (zarzadzanie - stopien magistra, studia prowadzone w jezyku
angielskim) oraz Bradford University (International Business Management, stopien
magistra, studia prowadzone w jezyku angielskim), SGH (Doradztwo Zawodowe,
Kierowanie Rozwojem i Coaching, studia podyplomowe) oraz Akademii Leona
Kozminskiego (Controlling Personalny - studia podyplomowe).

Adam Pietera
Head Of Cloud Innovation Westernacher Poland LST

HEAD OF CLOUD INNOVATION at Westernacher Poland LST Head of Cloud
Innovation, Architekt rozwigzan oraz Project Manager w firmie Westernacher/LST -
partner SAP. Adam posiada wieloletnie doswiadczenie w analizie proceséw

i projektowaniu rozwiazan w obszarach zakupoéw, sprzedazy, marketingu i e-commerce.
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Monika Plonska

Menedzer ds. Zréwnowazonego rozwoju i rozwoju ESG PKN Orlen S.A.

Menadzer zarzadzania zréwnowazonym rozwojem w europejskich koncernach

w sektorze naftowym, energetycznym i nawozowo- chemicznym. Cztonek Zespotu ds.
Zréwnowazonego Rozwoju i Spotecznej Odpowiedzialnosci Przedsiebiorstw przy
Ministrze Rozwoju, Pracy i Technologii. Ekspert ,Zielonego Przemystu” w Fundacji
Platforma Przemystu Przysztosci. Wyktadowca akademicki w dziedzinie ekonomii

i zarzadzania. Posiada doswiadczenie we wdrazaniu strategii zréwnowazonego
rozwoju zgodnych z zatozeniami Europejskiego Zielonego tadu i Nowej Taksonomii UE,
zarzadzaniu kwestiami ESG i raportowaniu niefinansowym zgodnie

z miedzynarodowymi standardami i wytycznymi (GRI, [IRC, TCFD). Posiada ponad
dziesiecioletnie doswiadczenie w zakresie CSR, PR, komunikacji spotecznej i relacji

z mediami. Doktorantka w dyscyplinie zarzadzania strategicznego zréwnowazonym
rozwojem. W PKN ORLEN odpowiedzialna za opracowanie strategii zréwnowazonego
rozwoju, ratingi i oceny ESG, przygotowanie koncernu do pozyskania zielonego
finansowania.

Agnieszka Roszczyk

Senior Procurement Excellence Manager, Global Procurement Roche

Ekspert z ponad 20 letnim doswiadczeniem w zakupach i certyfikatem CIPS. Swoje
umiejetnosci zdobywata w najwiekszych firmach z branzy FMCG i farmaceutycznej
(Procter & Gamble, Sanofi, Roche). Zarzadzata dotychczas wiekszoscia kategorii

w réznych obszarach: Marketing, Sprzedaz, HR, IT, Administracja, PR, Digital itp.
Przeprowadzita wiele projektéw zwigzanych z optymalizacja proceséw

i wprowadzaniem systemow zakupowych. Procurement to miejsce, ktére ceni

za mozliwosc ciagtego uczenia sie i poznawania nowych rzeczy. Energie daje jej praca
z ludzmi, ich rozwdj oraz wspoétpraca z innymi przy réznorodnych projektach.

Ewa Sowinska
Biegty Rewident, Partner ESO Audit, Cztonek Rady Programowej OEES

Partnerka ESO Audit. Wczesniej Cztonkini Zarzadu PricewaterhouseCoopers. Biegta
rewidentka z ponad 25 letnim stazem pracy w firmach audytorskich. Mentorka,
Kreatorka Spotecznosci Wiceprezes Polskiej 1zby Biegtych Rewidentéw w latach
2015-2019 Cztonkini Rady Programowej Open Eyes Economy Summit oraz Kongresu
Solidarni w Rozwoju. Cztonkini Stowarzyszenia Niezaleznych Cztonkéw Rad
Nadzorczych Wiceprezeska Stowarzyszenia Profesjonalnych Méwczyn i Méwcow.
Cztonkini Rady Gdanskiego Klubu Biznesu. Méwczyni i Moderatorka paneli
dyskusyjnych wokét ekonomii wartosci i raportowania niefinansowego. Wyktadowca
akademicki z zakresu etyki biznesu i zrdwnowazonego rozwoju Zatozycielka Zespotu
ds. Raportowania Niefinansowego Cztonkini Rady Konsultacyjnej przy Wydziale
Zarzadzania i Ekonomii Politechniki Gdanskiej. Cztonkini Kapituty Konkursu Forum
Odpowiedzialnego Biznesu na najlepsze Raporty Spoteczne. Cztonkini Kapituty
Konkursu VERBA VERITATIS na najlepsza prace z zakresu etyki biznesu. Od 2020
jestem ekspertem Projektu Climate Leadership https://climateleadership.pl/
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Iryna Szwabowska
Sales Manager, Mid Market Segment Dell Technologies

Iryna Szwabowska z branza IT zwigzana jest juz od ponad 17 lat, gdzie zdobyta
doswiadczenie w sprzedazy w miedzynarodowym i wielokulturowym srodowisku. W
Dell Technologies petni funkcje Senior Sales Managera w sektorze klientéw
komercyjnych B2B. Iryna rozpoczeta swoja przygode z organizacja w 2012 roku,
rozwijajac obszary E-commerce Consumer Business, Global Customers, Large
Enterprise, a takze tworzac nowe modele biznesowe. Jej gtéwne zainteresowania

to rozwdj interpersonalny i mentoring, dzieki czemu jest uznawana za inspirujacego
lidera zespotu. Cechuje jg takze niezachwiana kreatywnos¢ i pozytywnos¢, ktéra
zaraza otoczenie. Jest ambasadorka Polityki Spotecznej Odpowiedzialnosci Biznesu
Dell Technologies, a takze twércg i aktywnym uczestnikiem projektow, ktére powstaty
z myslg o ochronie Srodowiska i wspieraniu lokalnych spotecznosci. Iryna jest
absolwentka Wyzszej Szkoty Informatyki i Zarzadzania w Rzeszowie oraz Szkoty
Gtéwnej Handlowej w Warszawie, a takze studentkg EMBA na Uniwersytecie
Warszawskim.

Pawet Wachata

Dyrektor Zakupoéw Lafarge Cement

Obecnie jako Dyrektor Zakupéw odpowiada za zabezpieczenie zaktadéw w surowce,
materiaty, ustugi zapewniajac ciggtos¢ produkc;ji przy zachowaniu maksymalne;j
efektywnosci finansowej, kosztowej i transakcyjnej. Dbajac o ich dostepnos¢ przy
optymalnych kosztach ma wymierny wptyw na EBITDA, efektywnos¢ proceséw,
atakze na przeptywy pieniezne w organizacji. Jest odpowiedzialny za budowe
strategii/planéw zakupowych dla wszystkich obszaréw dziatalnosci oraz dostarczanie
oszczednosci zgodnie z wyznaczanymi celami. Jako Category Manager byt
odpowiedzialny za region PL, DE, BE. Wspotpracowat zaréwno z regionalnymi jak

i globalnymi Category Managerami. Prowadzit lub koordynowat wiele kategorii
zakupowych (m.in. chemia, czesci zamienne, surowce do produkgji, IT, flota
samochodowa, opakowania, ustugi marketingowe i HR, Facility itp.). Dodatkowo
realizowat wiele projektow z obszaru zakupéw m.in. wdrazat platformy e-
Procurement, wspottworzyt procedury i instrukcje. Posiada doswiadczenie

W przygotowywaniu i opracowywaniu strategii zakupowych.

Michat Zgiep
Dyrektor Zarzadzajacy Zakupami | Produktem CCC

Od ponad 13 lat zwigzany z branza fashion oraz sportstyle. Specjalizuje sie w obszarze
zarzadzania zakupami i produktem, dbajac i doradzajac markom w zakresie
segmentacji, doboru kanatéw dotarcia, czy pricingu. W CCC odpowiada za zarzadzanie
oferta dostepna w ponad 20 krajach oraz kanatach online
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Dominika Zwirbla - Kalman
Dyrektor Biura Zakupow PORR S.A.

Managerka z ponad 20-letnim doswiadczeniem w obszarze zakupdw oraz zarzadzania
projektami zdobywanym w miedzynarodowych korporacjach z sektora
przemystowego. Obecnie zarzadzajgca zakupami centralnymi firmy Generalnego
Wykonawcy PORR S.A. obejmujacych gtéwnie kategorie DIRECT. Wczesniej przez
ponad 4 lata zajmowata stanowisko Dyrektora ds. Zakupéw i Logistyki w firmie
Siemens Sp. z 0.0. wspdtpracujac w regionie EMEA z kilkunastoma krajami Europy
koncernu Siemens AG. Jej odpowiedzialno$¢ w firmie Siemens obejmowata m.in.
zakupy Indirect jak réwniez kreowanie polityki zakupowej z naciskiem na dobre
praktyki, okreslanie standardéw partnerskiej wspdtpracy z kontrahentami. Poprzednio
przez 7 lat pracowata w PKN ORLEN S.A. zarzadzajac zakupami strategicznymi dla
Spotek Grupy Kapitatowej. Stworzyta i z sukcesem wdrozyta wspotprace w ramach
zakupdw centralnych w Koncernie dla kilkunastu kategorii zakupowych Direct.

@

KONTAKT MIEJSCE

Opiekun merytoryczny

Renata Grzeszczak
Project Manager - Team Leader

{, 48223339824

DA rgrzeszczak@pb.pl

Patron Medialny

Wspétpraca Szczegotowa lokalizacja
wkrétce

Online

Mateusz Stempak
Marketing Manager

{, 48223339912

[ m.stempak@pb.pl
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Obserwator
Logistyczny
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Formularz rejestracji: Forum Zakupy

Cena

Forum Zakupy
23 marca 2022, Online

1795 zt netto od 2022-03-23 do 2022-03-23

Kod promocyjny

Osoba zgtaszajaca Dane do faktury
D firma

Imie |:| osoba fizyczna
Nazwisko Panistwo

Stanowisko NIP

Dziat Nazwa/Imie i nazwisko

pole opcjonalne

Miejscowosc

E-mail

Ulicainumer

Telefon

Kod pocztowy

Potwierdzam, ze zapoznatam/em sie z Regulaminem wydarzenia i akceptuje jego tresc.
Chce wiedzied pierwszy i otrzymywac Newsletter Konferencje "PB" od wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) na zasadach okreslonych w ,Regulaminie serwiséw
internetowych Bonnier Business Polska”.

Chce by¢ na biezaco! Zgadzam sie na otrzymywanie od wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) e-maili z informacjami o promocjach i ciekawych ofertach jego
produktéw i ustug.

OO oo

Chce wiedzie¢ wiecej! Zgadzam sie, by dzwonit do mnie przedstawiciel wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) i informowat mnie o promocjach i ciekawych ofertach
jego produktow i ustug.

Administratorem danych osobowych jest Bonnier Business (Polska) sp. z 0.0. z siedziba w Warszawie. Dane s3 przetwarzane w celu organizacji konferencji oraz w celach marketingowych na
podstawie odrebnie udzielonych zgdd, ktére moga zostac¢ odwotane w kazdej chwili. Wiecej informacji na temat przetwarzania danych osobowych znajduje sie w Klauzuli Informacyjnej
RODO Zobacz wigcej

Pieczatka i podpis
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Podaj e-maile i telefony oséb, ktére beda uczestniczy¢ w konferencji. Zgtoszone przez Ciebie osoby otrzymaja od nas e-mail

z prosba o potwierdzenie swoich danych, akceptacje regulaminu oraz wyrazenie stosownych zgdd. Potwierdzenie danych

przez te osoby oraz akceptacja regulaminu sa niezbedne do wziecia udziatu w konferencji.

Podane dane kontaktowe beda nam stuzy¢ takze do przekazania informacji o ewentualnych zmianach czy przestania

materiatéw szkoleniowych z wydarzenia.

1. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

2.Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon
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P4 konferencje@pb.pl (8873)



Forum Zakupy

Regulamin uczestnictwa w konferencjach, warsztatach, szkoleniach ptatnych organizowanych przez Bonnier Business Polska Sp. z 0.0.

[

. Organizatorem warsztatdw/konferencji/szkolen ptatnych (,Wydarzenia”) jest Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0. z siedziba w Warszawie, ul. Kijowska 1, wpisana do Rejestru
Przedsiebiorcéw Krajowego Rejestru Sadowego przez Sad Rejonowy dla M. St. Warszawy w Warszawie, XIIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem KRS
0000024847, NIP: 113-01-55-210, wysokos¢ kapitatu zaktadowego: 2 000 000,00 PLN (,Organizator”).

N

. Wynagrodzenie nalezne Organizatorowi za udziat jednej osoby w Wydarzeniu (,Cena”) okreslane sa kazdorazowo na dedykowanej stronie Wydarzenia (,Strona Wydarzenia”) w
informacjach ogdlnych dotyczacych Wydarzenia lub innej sekcji wg wyboru Organizatora. Cena obejmuje prelekcje, materiaty szkoleniowe, a w przypadku konferencji stacjonarnych
takze przerwy kawowe, lunch. Wszelkie inne koszty niewskazane przez Organizatora (np. koszty przejazdu, zakwaterowania) uczestnik Wydarzenia pokrywa we wtasnym zakresie. W
przypadku Wydarzen organizowanych z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej cena obejmuje wytacznie prelekcje oraz materiaty szkoleniowe.

w

. Ptatnosci nalezy dokonywac na rachunek bankowy Organizatora wskazany kazdorazowo na Stronie Wydarzenia z uwzglednieniem informacji wskazanych przez Organizatora na fakturze
pro forma lub na fakturze VAT.

>

Wypetnienie elektronicznego formularza zgtoszeniowego udostepnionego przez Organizatora i zamieszczonego na stronie internetowej Wydarzenia (tj. www.konferencje.pb.pl lub innej
wskazanej przez Organizatora) (,Zgtoszenie”) i zatwierdzenie Zgtoszenia poprzez aktywowanie dedykowanego przycisku ,Zarejestruj z obowiazkiem zaptaty” lub pobranie, wypetnienie i
odestanie podpisanego przez osoby uprawnione (w formie papierowej lub skanem na adres e-mail Organizatora) formularza w formacie .pdf zamieszczonego na stronie internetowe;j
Wydarzenia, jest réwnoznaczne z zawarciem z Organizatorem przez podmiot wskazany w Zgtoszeniu jako podmiot zgtaszajacy umowy, ktérej przedmiotem jest umozliwienie osobom
wskazanym w Zgtoszeniu uczestnictwa w Wydarzeniu. Na podstawie Zgtoszenia Organizator wystawia i przesyta na adres poczty elektronicznej wskazany w Zgtoszeniu fakture pro
forma ptatna w terminie siedmiu (7) dni od daty Zgtoszenia.

w

. Biorac pod uwage fakt, ze Zgtoszenie dokonywane moze by¢ przez osobe fizyczna dziatajaca w imieniu i na rzecz innych oséb, osoba zgtaszajaca zobowiazana jest w trakcie dokonywania
Zgtoszenia do potwierdzenia stosownego upowaznienia. W przeciwnym wypadku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy przyjecia Zgtoszenia.

o

. Osoba dokonujaca Zgtoszenia ponosi odpowiedzialno$¢ za oswiadczenia sktadane w trakcie realizacji procedury Zgtoszenia. Szczegétowe warunki Zgtoszenia, sposdb postepowania w
trakcie i po dokonaniu Zgtoszenia oraz zakres wymaganych oswiadczen osoby zgtaszajacej oraz oséb zgtaszanych Organizator okresla w interaktywnym formularzu Zgtoszenia
zamieszczonym na Stronie Wydarzenia.

N

O rezygnacji z udziatu w Wydarzeniu nalezy poinformowa¢ Organizatora przesytajac taka informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl.

0o

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu nie pdzniej niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy zostanie
obciazony optata w wysokosci stanowiacej réwnowartosc¢ 20% Ceny. Niniejsze postanowienie nie ma zastosowania w przypadku dokonania Zgtoszenia w terminie pdZniejszym niz na
dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia.

0

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie krétszym niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy
zostanie obcigzony petna Cena.

10. Nieodwotanie Zgtoszenia lub niewziecie udziatu w Wydarzeniu nie zwalnia podmiotu zgtaszajacego z obowiazku zaptaty Ceny.

1

[N

. Niedokonanie wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie wskazanym w pkt 4 powyzej nie jest jednoznaczne z rezygnacja z uczestnictwa w Wydarzeniu. Niedokonanie
wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu nie wytacza prawa do stosowania przez Organizatora uprawnien z pkt 9 i 10 Regulaminu.

12. Organizator dopuszcza by zamiast osoby wskazanej w Zgtoszeniu, w Wydarzeniu wzieta udziat inna osoba wskazana przez podmiot zgtaszajacy. O zmianie, podmiot zgtaszajacy informuje
Organizatora przesytajac stosowng informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencie@pb.pl nie pdzniej niz w dniu poprzedzajacym dzien rozpoczecia Wydarzenia.

13. Organizator zastrzega sobie prawo do zmian programu Wydarzenia, w szczegélnosci polegajacej na zmianie godziny danego wystapienia, zmianie osoby prowadzacej lub zmiany
lokalizacji Wydarzenia, jak réwniez do odwotania Wydarzenia.

14. W przypadku odwotania Wydarzenia uiszczona Cena lub jej cze$¢ zostang zwrdcone lub -za zgoda podmiotu zgtaszajacego-przeznaczone na pokrycie kosztéw uczestnictwa winnym
Wydarzeniu.

15. Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu Wydarzenia. W przypadku braku akceptacji nowej daty Wydarzenia, podmiotowi zgtaszajacemu, ktory optacit Ceng, Organizator
zwraca Cene w petnej wysokosci.

16. Wszystkie materiaty przekazane uczestnikowi w zwigzku z Wydarzeniem (,Materiaty”) stanowia wtasnos¢ Organizatora (lub podmiotéw wspotpracujacych z Organizatorem) i w zwiazku
z tym przeznaczone sa wytacznie do uzytku osobistego uczestnika Wydarzenia.

17. Zabronione jest zwielokrotnianie Materiatéw, wprowadzanie ich do obrotu, rozpowszechnianie w jakikolwiek sposéb, uzyczanie, wyswietlania, publiczne udostepnianie Materiatow w
taki sposéb, aby kazdy mégt miec do nich dostep w miejscu i w czasie przez siebie wybranym oraz jakiekolwiek inne wykorzystanie sprzeczne z celem lub zakresem wskazanym w ust. 17
Regulaminu.

18. Zgtaszajacy zobowiazany jest poinformowac uczestnika zgtaszanego do wzigcia udziatu w Wydarzeniu, ze Organizator moze utrwalac przebieg Wydarzenia -w celu informacyjnym -za
pomoca urzadzen rejestrujacych dZzwiek lub obraz. Brak zgody uczestnika zgtaszanego do wziecia udziatu w Wydarzeniu na powyzsze czynnosci wyklucza mozliwos¢ wziecia udziatu w
Wydarzeniu. Organizator moze zamiesci¢ utrwalone nagranie w wybranym przez siebie medium z uwzglednieniem obowiazujacych w tym zakresie przepiséw prawa dotyczacych
ochrony débr osobistych, w tym danych osobowych.

19. Dokonanie Zgtoszenia jest rownoznaczne z udzieleniem Organizatorowi upowaznienia do wystawienia faktury VAT bez podpisu przez osobe zgtaszajaca lub podmiot w imieniu ktérego
osoba zgtaszajaca dziata.

20. Jesli osoba dokonujaca rejestracji wyraza badz utrzymuje wyrazone uprzednio zgody marketingowe na kontakt e-mailowy oraz telefoniczny otrzymuje 5% statego rabatu na dokonywane
przez siebie rejestracje na ptatne Wydarzenia organizowane przez Organizatora i ogtaszane (oferowane) poprzez dedykowany Wydarzeniom serwis internetowy dziatajacy pod adresem:
www.konferencje.pb,.pl (do momentu wycofania zgdd lub jednej ze zgdd). Rabat ten taczy sie z innymi. Weryfikacja nastepuje w czasie rzeczywistym na podstawie podanego w Zgtoszeniu
adresu e-mail osoby zgtaszajacej. Rabat naliczany jest automatycznie. Prawo do rabatu przystuguje wytacznie osobie dokonujacej rejestracji (dokonujacej Zgtoszenia) i dotyczy danego
Zgtoszenia bez wzgledu na liczbe uczestnikdw rejestrowanych przez osobe dokonujaca rejestracji i uprawniong do otrzymania rabatu.

2

[

. Uczestnictwo w Wydarzeniu odbywajacym sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej wymaga dysponowania przez uczestnika Wydarzenia systemem
teleinformatycznym spetniajacym nastepujace minimalne wymagania techniczne:

21.1.1 dostep do Internetu,
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21.1.2 urzadzenie koricowe,

21.1.3 zastosowanie w niektorych przypadkach oprogramowania umozliwiajacego odczytywanie plikéw w réznych formatach (m.in. graficznych, dzwiekowych, multimedialnych,
tekstowych, wideo itp.).

22. Qile jest to niezbedne ze wzgledu na charakter Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej, Organizator w procesie Zgtoszenia przekazuje
informacje o ewentualnych dodatkowych wymaganiach technicznych niezbednych do wziecia udziatu w Wydarzeniu

23. Organizator Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej nie ponosi odpowiedzialnosci za:
23.1.1 problemy telekomunikacyjne wywotane dziataniami lub zaniechaniami oséb trzecich,
23.1.2 niedziatanie albo wadliwe dziatanie wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia oprogramowania firm trzecich, w tym dziatanie wiruséw komputerowych,
23.1.3 niewtasciwa konfiguracje sprzetu wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu,
23.1.4 wady sprzetu komputerowego uczestnika Wydarzenia,
23.1.5 brak lub przerwy w dostepie do Internetu po stronie uczestnika Wydarzenia
23.1.6 nieprawidtowa obstuge aplikacji przez uczestnika Wydarzenia,
23.1.7 innymi okolicznosci uniemozliwiajace lub utrudniajace uczestnictwo w Wydarzeniu niespowodowane dziataniami lub zaniechaniami Organizatora.

24. W przypadku Wydarzen stacjonarnych za odrebnie wyrazonymi zgodami podczas rejestracji na recepcji w dniu wydarzenia dane osobowe uczestnikéw (w tym pracownikéw i os6b
trzecich obstugujacych Wydarzenie) obejmujace imie i nazwisko oraz numer telefonu (lub spersonalizowany adres poczty elektronicznej) beda przetwarzane na wypadek stwierdzenia u
ktérego$ z uczestnikéw lub pracownikéw (lub oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie) zakazenia wirusem COVID-19. Wyrazona zgoda obejmowac bedzie prawo Organizatora do
udostepnienia danych osobowych wtasciwym stuzbom, instytucjom oraz innym podmiotom realizujacym ustawowe obowiazki zwigzane z zapobieganiem rozprzestrzenianiu sie wirusa
COVID-19 i ograniczeniem liczby zakazen. Organizator zastrzega sobie prawo odmowy dopuszczenia do uczestnictwa w Wydarzeniu oséb, ktére nie wyraza zgody na przetwarzanie
danych osobowych w celu, o ktérym mowa powyzej.

25. Organizator wskazuje, ze w przypadku wystapienia niepokojacych objawéw w dniu Wydarzenia lub na kilka dni przed Wydarzeniem uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia
obstugujaca Wydarzenie) powinien powstrzymacé sie do uczestnictwa w Wydarzeniu, pozostac¢ w domu, postepowac zgodnie z zaleceniami Gtéwnego Inspektora Sanitarnego /
Ministerstwa Zdrowia i skontaktowac sie niezwtocznie z lekarzem lub powiatowa stacja sanitarno-epidemiologiczna, oddziatem zakaznym, a w razie pogorszenia sie stanu zdrowia
zadzwoni¢ pod nr 999 lub 112 i poinformowac o swoich objawach. W przypadku stwierdzenia niepokojacych objawoéw w trakcie Wydarzenia lub w terminie dwdch (2) tygodni po jego
zakonczeniu uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia obstugujaca Wydarzenie) powinien skontaktowac sie niezwtocznie z Organizatorem i poinformowac o tym fakcie pod
dedykowanym przez Organizatora numerem telefonu 695370213.

26. Osoba dokonujaca Zgtoszenia podejmujac czynnosci w celu dokonania Zgtoszenia potwierdza, ze dane zgtaszanego uczestnika sa prawdziwe, a osoba zgtaszana do wzigcia udziatu w
Wydarzeniu wyrazita zgode na dokonanie Zgtoszenia z uwzglednieniem jej danych osobowych. Po dokonaniu zgtoszenia osoba, ktérej dane w nim wskazano, zostanie poinformowana o
tym kto dokonat Zgtoszenia oraz jakie dane zostaty wskazane z prosba o ich potwierdzenie.

27. Organizator informuje, ze w celu zwiekszenia bezpieczeristwa i ochrony zdrowia uczestnikéw Wydarzenia oraz pracownikéw i 0séb trzecich obstugujacych Wydarzenie, ograniczenia
kontaktow w miejscu Wydarzenia w ramach zabezpieczenia przed wirusem COVID-19 organizujac Wydarzenie zamierza wdrozy¢ w najszerszym mozliwym zakresie wytyczne dla
organizatoréw spotkan biznesowych, szkolen, konferencji i kongreséw w trakcie epidemii SARS-CoV 2 opracowane przez Ministerstwo Rozwoju z Gtéwnym Inspektorem Sanitarnym
udostepniane do publicznej wiadomosci pod adresem: https://www.gov.pl/web/rozwoj/spotkania-biznesowe-szkolenia-konferencje-i-kongresy.

28. Organizator zastrzega, ze w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu uczestnicy (jak réwniez pracownicy oraz osoby trzecie obstugujace Wydarzenie) zobowiazani beda do przestrzegania
wszelkich wytycznych dotyczacych bezpieczenstwa wdrozonych przez Organizatora w miejscu Wydarzenia, w tym w szczegdlnosci zobowiazani beda do stosowana maseczek
ochronnych (przytbic, elementéw garderoby) zastaniajacych usta i nos. W przypadku ich braku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy dopuszczenia do udziatu w Wydarzeniu lub
Zadania opuszczenia pomieszczen, w ktérych odbywa sie Wydarzenie.

29. Niniejszy regulamin obowiazuje od chwili jego opublikowania na Stronie Wydarzenia. Organizator zastrzega sobie prawo do jego zmiany, z zastrzezeniem ze dokonane zmiany obowiazujg
od chwili ich przekazania do publicznej wiadomosci.

Qs 223339777 [PA  konferencje@pb.pl (8873)


https://www.gov.pl/web/rozwoj/spotkania-biznesowe-szkolenia-konferencje-i-kongresy
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