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Chcesz docierac do szerszej grupy odbiorcéw, zachecac ich do dyskusji i wptywac na motywacje zakupowe swoich
obecnych i przysztych klientéw? Jezeli tak, to zapraszamy Cie do dziatu w Il edycji konferencji Content Marketing
Strategies. Spotkanie odbedzie sie w formule online i pozwoli na nowo odkry¢, jaka moc drzemie w dobrze przygotowanych
i wtasciwie rozprowadzonych tresciach.

WEZ UDZIAt W KONFERENCJI >>

Dzieki konferencji dowiesz sie m.in., jak wyglada pisanie komunikacji sprzedazowej dla duzej organizacji finansowej,
dlaczego content marketing i SEO sie ze sobg t3cza, jak w rok zdoby¢ ponad 13 tysiecy obserwujgcych na Facebooku i
dlaczego czytelnicy nie stajg sie Twoimi klientami. Eksperci podzielg sie takze osobistymi doswiadczeniami w zakresie
praktycznego wykorzystania narzedzi w content marketingu, tworzenia materiatoéw video oraz tresci wywotujacych
emocje wsrod odbiorcow.

W programie ponadto:

Whioski z kampanii zgtoszonych do konkurséw Effie i POCMA w 2021 (Power of Content Marketing Awards)
Rekomendacje dotyczace tworzenia tresci i optymalizacji kampanii pod katem lead generation

Wskazowki od reportazystow, ktére moga uczyni¢ content marketing atrakcyjniejszym i ciekawszym
Marketing Automation, SEO w Content Marketingu

Jezyk komunikacji sprzedazowej vs jezyk w innych materiatach marketingowych

i wiele innych zagadnien dotyczacych skutecznego content marketingu.

Jesli chcesz na nowo spojrzec na swoja prace, zyskac inspiracje i dowiedziec sie, jak radza sobie eksperci na wszvstkich
etapach przygotowania, dystrybucji i monitorowania tresci to konferencja Il Conte|

wydarzeniem wtasnie dla Ciebie. Dotacz juz dzis i sprawdz, jak zdobyta wiedza prz MASZ PYTANIE?
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PROGRAM

Sroda, 8 grudnia
08:55 - 09:00

Przywitanie Uczestnikow

S\ Ewelina Steplewska, Project Manager, Puls Biznesu

09:00 - 09:40
»Blaski i cienie pracy content marketera czyli to, czego zwykle nie méwi sie na konferencjach”

SV Justyna Biatowas, Ekspert w Zespole Web Writing i SEO w Departamencie Ustug Cyfrowych, PKO Bank Polski

m Jak w praktyce wyglada pisanie sprzedazowej komunikacji B2C dla duzej organizacji
finansowej - gtéwne wyzwania, wrogowie i sprzymierzency

m Jezyk komunikacji sprzedazowej vs jezyk w innych materiatach marketingowych - ztote
zasady

m Content marketing i SEO - jak to sie taczy zaréwno w praktyce i teorii

09:40 - 10:30
Prowadzenie kanatéw social media

S\ Agnieszka Pajak, Polskie Stowarzyszenie Public Relations

Nowosci w social media - LinkedIn, Instagram, Facebook
Narzedzia pomocne w tworzeniu nieszablonowych formatéw
Etyczne sposoby na poprawe zasiegéw organicznych
Praktyczne wskazéwki dla kont marek osobistych na LinkedInie
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10:30 - 10:45
Przerwa

10:45 - 11:25
Dobry kontent czyli jaki? Tworzenie efektywnych Lead Magnets w B2B

S\ Agnieszka Stelmaszczyk, Prezes Agencji Feno, Ekspert w obszarze strategii komunikacji, mediéw oraz komunikacji
digital

m Whioski z kampanii zgtoszonych do konkursow Effie i POCMA w 2021 (Power of Content Marketing Awards).
m Rekomendacje dotyczace tworzenia tresci i optymalizacji kampanii pod katem lead generation

11:25 - 12:05
Najbardziej przydatne narzedzia w content marketingu, z ktorych warto korzystac podczas planowania kampanii

S\ Agata Zych, Content Marketing Leader w Allegro.pl

Narzedzia, stuzace do inspiracji
Narzedzia pomocne przy tworzeniu tresci
Zintegrowane narzedzia content marketingu do dystrybucji tresci

Narzedzia stuzace do analizy opublikowanych tresci

12:05 - 12:45
Blogi i artykuty eksperckie

S\ Joanna Wrycza-Bekier, Doktor nauk humanistycznych, trenerka biznesu, autorka bloga: Poradnik Pisania

Sztuka pobudzania wyobrazni dzieki klarownym przyktadom

Jak podsuwac skojarzenia, korzystajac z dowcipu, przesady i absurdu
Sposoby budowania napiecia w artykule eksperckim

Jak zmienic zdania martwe na zywe

Metody zadawania angazujacych pytan

Jak tworzy¢ nienachalne wezwania do dziatania

12:45 - 13:15
Przerwa
13:15 - 13:55

Jak pisa¢, zeby ciekawi¢ i emocjonowac czytelnika

S\ Olga Gitkiewicz, dziennikarka, reporterka, doswiadczona redaktorka prasowa i
MASZ PYTANIE?
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Pisanie odwotujace sie do ciekawosci Swiata

Wskazowki od reportazystéw, ktére moga uczynic content marketing atrakcyjniejszym i ciekawszym
Jak sprawi¢, zeby tekst trafit do odbiorcy, a nie do kosza

Jak napisa¢ nawet najkrotszy komunikat - atrakcyjnie i w przyjazny sposéb

Jakie sg najczesciej popetniane btedy i jak ich unikac

13:55 - 14:35
Video content marketing

S Marcin Py¢, Head of Network Management w grupie LTTM (LifeTube, TalentMedia, Gameset)

m Jak przygotowac ciekawy, angazujacy content video

m Praktyczne wskazéwki na temat rozmaitych formatéw video
m Jak oceni¢ atrakcyjnos¢ contentu video

m Wskazdéwki techniczne

14:35 - 14:50
Przerwa

14:50 - 15:30
Wykorzystanie SEO w Content Marketingu

S Marcin Kordowski, Chief Executive Officer at MarcinKordowski.com

Tekst dla cztowieka czy dla robota Google? Czy musisz wybierac?

Format przyjaznych tresci dla Google. Kilka praktycznych wskazéwek
Model Pillar Pages w kontekscie Content Marketing. Struktura informacji
Marketing Automation, SEO w Content Marketingu

15:30 - 16:10
Narzedzie, kére utatwi ocene atrakcyjnosci Twojego contentu- case study

SV Urszula Niepewna, Content Marketing Team Leader w Webankieta

Opowiem o sposobie, dzieki ktéremu planowanie i tworzenie tresci, a takze wycisniecie maksimum mozliwosci z contentu,
ktore juz stworzytes/as, bedzie naprawde tatwe i w 100% samodzielne - bez pomocy analitykow i dziatu IT.

Pokaze sposdb na to, jak dzieki ankiecie online, umieszczonej bezposrednio na stronie, mozna:

m Poznac rzetelng ocene wykonywanej pracy - czy artykut sie podobat?
m Dowiedzie¢ sie dlaczego czytelnicy blogéw/landingéw nie konwertuja / nie staja

m Przetestowac, czy wprowadzane w contencie zmiany - choc¢by inny wyglad nagtc MASZ PYTANIE?
. , ZADZWON!
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m Komunikowac sie z czytelnikami i leadami BEZ potrzeby zdobywania zgdd marketingowych i martwienia sie o zgodne
z prawem przetwarzanie danych

m ZnaleZ¢ inspiracje do tworzenia nowych tresci i to doktadnie takich, o jakich chca czytaé twoi potencjalni klienci

m Uzyskac doskonate narzedzie do planowania kalendarza publikacji contentu i ustalanie priorytetéw dla tworzenia
nowych tresci

Czyli po prostu tworzy¢ tresci ktérych chca i ktére beda czytac klienci i ktére Sciagna na strone wartosciowy ruch.

16:10
Zakornczenie konferencji
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PRELEGENCI

Kamil Batuk

Pisarz reportazysta

Absolwent MISH UWr. oraz Polskiej Szkoty Reportazu, studiowat tez

na uniwersytetach w Uppsali, Brnie i Antwerpii. Reportaze publikowat m.in. w ,,Duzym
Formacie”, ,Przekroju”, ,\Wysokich Obcasach”, jego teksty byty kilkukrotnie
nominowane do Nagrody Newsweeka im. T. Toranskiej. Autor ksiazki ,Wszystkie dzieci

Louisa”, nominowanej do MediaTOR6w 2017, ktéra ukazata sie tez w Holandii, Belgii,
Czechach, na Stowacji i w Macedonii. Ksigzka zostata debiutem roku Publio.pl.
Wspaétautor ksigzki o Zbigniewie Wodeckim ,Wodecki. Tak mi wyszto”. Laureat piatej
edycji Konkursu Stypendialnego im. R. Kapuscinskiego oraz stypendium MKiDN

na projekt zbioru reportazy o wspétczesnej Holandii, nad ktérym obecnie pracuje.
Prowadzit zajecia na Uniwersytecie Wroctawskim i w Instytucie Reportazu w
Warszawie. Ma dwa podcasty: Dawno temu w telewizji i Dobra Prasa. Poza
dziennikarstwem pracowat m.in. w marketingu w Red Bull Polska.

Justyna Biatowas

Ekspert w Zespole Web Writing i SEO w Departamencie Ustug Cyfrowych, PKO Bank
Polski

W pracy jestem wojowniczka Prostego jezyka (plain language) i w ciggu ostatnich 3 lat
przepisatam pod tym katem ponad 200 stron serwisu pkobp.pl - efekty: wzrost kliknie¢
z Googla 0 40%, liczby wyswietler 0 85% i sredniej pozycji w Google o0 44%. Po pracy
tez pisze - w czerwcu 2021 Znak Horyzont wydat moja ksiazke ,Wotynska gra”

Olga Gitkiewicz

dziennikarka, reporterka, doswiadczona redaktorka prasowa i ksigzkowa

Wspétpracuje z Instytutem Reportazu i Polska Szkotg Reportazu. Przez ponad dziesie¢
lat redaktorka prowadzaca w jednym z najwiekszych polskich wydawnictw prasowych,
autorka reportazy spotecznych. Ksigzka ,Nie hanbi” (2017) o polskim rynku pracy byta
nominowana do Nagrody im. Ryszarda Kapuscinskiego za Reportaz Literacki, Nagrody

Literackiej Nike i Nagrody Newsweeka im. Teresy Toranskiej. Reportaz ,Nie zdaze”
(2019) zostat nagrodzony tytutem Reporterska Ksigzka Roku Grand Press.

R Ny
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Marcin Kordowski

Chief Executive Officer at MarcinKordowski.com

Pelegent na konferencjach poswieconych digital marketingowi w obszarach B2B i B2C.
Wspdtautor ksiazki ‘Marketing Internetowy, nowe mozliwosci, nowi klienci, nowe
rynki’. Autor artykutéw prasowych z zakresu SEO, Content Marketingu oraz UX.
Wyktadowca na Politechnice Warszawskiej i Szkole Biznesu Politechniki
Warszawskiej, trener, szkoleniowiec, cztonek Jury Konkursu INNOVATION w Biznesie
i mentor.

Urszula Niepewna

Content Marketing Team Leader w Webankieta

Z contentem zwigzana od lat - najpierw podczas studiéw dziennikarskich, nastepnie
jako SEO Copywriter w agencjach marketingowych, a obecnie Content Marketing
Team Leader w Webankieta. Autorka licznych artykutéw, specjalista w dziedzinie
badan klientéw i pracownikéw, Customer Experience, HR i szeroko pojetej tematyki
badan online oraz marketingu internetowego. Specjalizuje sie w contencie pisanym -
w formie artykutéw, eBookdw, poradnikéw, wywiaddw i Case Studies, jednak nie jest
jej obcy takze video marketing - tworzenie animacji i prowadzenie webinaréw.
Cztonkini stowarzyszenia CX Influencers, ktéra wierzy, ze dobry content to taki, ktory
odpowiada doktadnie na pytania klientéw, rozwiagzuje ich problemy i edukuje.
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Agnieszka Pajak

Polskie Stowarzyszenie Public Relations

Zatozycielka i Senior PR Manager w agencji My Way Media. Od ponad 12 lat zajmuje
sie zawodowo PR-em i mediami spotecznosciowymi dla biznesu, szkoli w tym zakresie
i udziela porad w branzowych mediach. Pracowata jako PR Manager dla Mall Group
nalezacej do grona najwiekszych galerii handlowych online w rejonie CEE, T-mobile
Nowe Horyzonty - miedzynarodowego festiwalu filmowego oraz w Grupie Allegro dla

jednego z najwiekszych serwiséw e-commerce w Polsce - Ceneo.pl. Przez wczesniejsze
lata zdobywata szerokie doswiadczenie z zakresu digital PR-u (w tym social media)
pracujac dla takich marek jak: Volkswagen Polska, Poczta Polska, Uroda Polska, Euro-
tax, ERIF, ZIBI, czy Volkswagen Bank direct. W swoim portfolio ma takze prace dla
Kreacja Pro Andrzeja Pagowskiego, Beaty Sniechowskiej - zwyciezczyni MasterChefa,
Szymona Brodziaka, Katarzyny Bosackiej, Wings Properties, mPay czy Legimi.
Mieszkajac w Wielkiej Brytanii tworzyta dziat administracji Prime Time Recruitment
oraz Nottingham Trent University. Jest wspotautorka raportu ,Bezpieczenstwo

i zaufanie - filary polskiego e-commerce”. Cztonkini Polskiego Stowarzyszenia
PublicRelations. Absolwentka Nauk Spotecznych (spec. Komunikowanie
miedzynarodowe), Anglistyki oraz Dziennikarstwa i Komunikacji Spotecznej (spec.
Kontakty z mediami) na Uniwersytecie Wroctawskim. Studiowata na Uniwersytecie
Nova w Lizbonie i Uniwersytecie Georgia Southern w USA. Jest wyktadowca
akademickim na Wyzszej Szkole Bankowej (MBA Business Trends) oraz SWPS (social
media). Wczesniej byta opiekunem merytorycznym studiéw E-commerce Manager

i Nowoczesny Employer branding na Wyzszej Szkole Handlowej we Wroctawiu.
Posiada certyfikat Event Managera InMedia Polska oraz Social Selling Master
Microsoft Polska.

Marcin Py¢
Head of Network Management w grupie LTTM (LifeTube, TalentMedia, Gameset)

Wiedze i doswiadczenie zdobywat wspotpracujac zaréwno z markami, tworzac dla nich
strategie rozwoju w przestrzeni YouTube, jak réwniez z twdrcami rozwijajac ich kanaty
pod katem optymalizacji oraz strategii contentowej. Wierzy w to, ze oba $wiaty: marek
i twdrcéw moga przekazywac odbiorcom to co najwazniejsze w kontekscie tworzenia
tresci: ,wartosc”.
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Agnieszka Stelmaszczyk

Prezes Agencji Feno, Ekspert w obszarze strategii komunikacji, mediow oraz
komunikacji digital

Moje motto to: Change is fun when You learn. Od 20 lat zajmuje sie komunikacja
marketingowa. Potowe tego okresu poswiecitam na wnikliwe poznanie rynku mediéw
tradycyjnych, a druga na zostanie digitalowg ewangelistka. Dzieki tym doswiadczeniom
potrafie zbudowac¢ most miedzy ,starym” a ,nowym” marketingiem i holistycznie
podchodzi¢ do wyzwan komunikacyjnych. Jestem zagorzata propagatorka kierunku
szkoty marketingu Byrona Sharpa. Prowadze dedykowane szkolenia i warsztaty
strategiczne w zakresie strategii komunikacji i digitalu, kierowane do pracownikéw
dziatéw marketingu jak réwniez poziomu C-Suite w duzych organizacjach. W 2020
agencja Feno zdobyta prestizowa nagrode w europejskim konkursie reklamowym Mixx
Awards Europe.

Joanna Wrycza-Bekier

Doktor nauk humanistycznych, trenerka biznesu, autorka bloga: Poradnik Pisania

Doktor nauk humanistycznych, trenerka biznesu; autorka 7 ksigzek, ktére pomagaja
lepiej pisa¢, m.in. Magia stow, Fast Text, Webwriting oraz wielu artykutéw na temat
jezyka w internecie, a takze kilku powiesci. Analizuje teksty branzowe i podpowiada,
jak uja¢ skomplikowane tresci bardziej przystepnie. £aczy wiedze akademicka

z podejsciem biznesowym. Jej blog Poradnik Pisania (http://poradnikpisania.pl),
istniejacy od 2011 roku, ma kilka tysiecy czytelnikéw, ktérych taczy pasja pisania.

Agata Zych

Content Marketing Leader w Allegro.pl

Z branza digital media i content marketingiem zwigzana od 15 lat. W ostatnim czasie
byta redaktor prowadzaca agencji content marketingowej, w wydawnictwie Edipresse
Polska oraz wydawca sekcji lifestyle w serwisie VIVA.pl. W swoim z Zyciu zawodowym
tworzyta takie tytuty jak In Style Polska, Fashion Magazine, zarzadzata redakcjami

internetowymi serwiséw: gazeta.pl, kobieta.pl, byta réwniez brand managerem
magazynéw Elle i Elle Decoration. Przez 5 lat prowadzita wtasny startup e-commerce.
fot. Sinior
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KONTAKT

Opiekun merytoryczny Wspétpraca

Ewelina Steplewska Mateusz Stempak

Project Manager Marketing Manager
Q\ 48223339838 & 48223339912
P4 esteplewska@pb.pl P4 m.stempak@pb.pl

QX 22 33397 77 P4 konferencje@pb.pl

©

MIEJSCE

Szczegotowa lokalizacja

wkrétce

online

MASZ PYTANIE?

ZADZWON!
223339777

(4723)


mailto:e.steplewska@pb.pl
mailto:m.stempak@pb.pl
tel:+48223339777
tel:+48223339777
tel:+48223339777
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Cena

Il Content Marketing Strategies
8 grudnia 2021, online

1095 zt netto od 2021-12-08 do 2021-12-08

Kod promocyjny

Osoba zgtaszajaca Dane do faktury
D firma

Imig |:| osoba fizyczna

Nazwisko Panstwo

Stanowisko NIP

Dziat Nazwa/Imie i nazwisko

pole opcjonalne

Miejscowosc

E-mail

Ulicainumer

Telefon

Kod pocztowy

Potwierdzam, ze zapoznatam/em sie z Regulaminem wydarzenia i akceptuje jego tresc.
Chce wiedzied pierwszy i otrzymywac Newsletter Konferencje "PB" od wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) na zasadach okreslonych w ,Regulaminie serwiséw
internetowych Bonnier Business Polska”.

Chce by¢ na biezaco! Zgadzam sie na otrzymywanie od wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) e-maili z informacjami o promocjach i ciekawych ofertach jego
produktéw i ustug.

OO oo

Chce wiedzie¢ wiecej! Zgadzam sie, by dzwonit do mnie przedstawiciel wydawcy ,Pulsu Biznesu” (Bonnier Business Polska) i informowat mnie o promocjach i ciekawych ofertach
jego produktow i ustug.

Administratorem danych osobowych jest Bonnier Business (Polska) sp. z 0.0. z siedziba w Warszawie. Dane s3 przetwarzane w celu organizacji konferencji oraz w celach marketingowych na
podstawie odrebnie udzielonych zgdd, ktére moga zostac¢ odwotane w kazdej chwili. Wiecej informacji na temat przetwarzania danych osobowych znajduje sie w Klauzuli Informacyjnej
RODO Zobacz wigcej

Pieczatka i podpis

MASZ PYTANIE?

ZADZWON!
223339777

Qx 223339777 [PA  konferencje@pb.pl (4723)


https://apps.bonnier.pl/regulaminy/pdf/regulamin-wydarzen-platnych-29-09-2021.pdf
https://apps.bonnier.pl/regulaminy/pdf/Klauzula_informacyjna_RODO_konferencje.pdf
tel:+48223339777
tel:+48223339777
tel:+48223339777

Formularz rejestracji: II Content Marketing Strategies

Podaj e-maile i telefony oséb, ktére beda uczestniczy¢ w konferencji. Zgtoszone przez Ciebie osoby otrzymaja od nas e-mail

z prosba o potwierdzenie swoich danych, akceptacje regulaminu oraz wyrazenie stosownych zgdd. Potwierdzenie danych

przez te osoby oraz akceptacja regulaminu sa niezbedne do wziecia udziatu w konferencji.

Podane dane kontaktowe beda nam stuzy¢ takze do przekazania informacji o ewentualnych zmianach czy przestania

materiatéw szkoleniowych z wydarzenia.

1. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

2.Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

Q, 223339777
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Regulamin uczestnictwa w konferencjach, warsztatach, szkoleniach ptatnych organizowanych przez Bonnier Business Polska Sp. z 0.0.

. Organizatorem warsztatdw/konferencji/szkolen ptatnych (,Wydarzenia”) jest Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0. z siedziba w Warszawie, ul. Kijowska 1, wpisana do Rejestru

Przedsiebiorcéw Krajowego Rejestru Sadowego przez Sad Rejonowy dla M. St. Warszawy w Warszawie, XIIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem KRS
0000024847, NIP: 113-01-55-210, wysokos¢ kapitatu zaktadowego: 2 000 000,00 PLN (,Organizator”).

. Wynagrodzenie nalezne Organizatorowi za udziat jednej osoby w Wydarzeniu (,Cena”) okreslane sa kazdorazowo na dedykowanej stronie Wydarzenia (,Strona Wydarzenia”) w

informacjach ogdlnych dotyczacych Wydarzenia lub innej sekcji wg wyboru Organizatora. Cena obejmuje prelekcje, materiaty szkoleniowe, a w przypadku konferencji stacjonarnych
takze przerwy kawowe, lunch. Wszelkie inne koszty niewskazane przez Organizatora (np. koszty przejazdu, zakwaterowania) uczestnik Wydarzenia pokrywa we wtasnym zakresie. W
przypadku Wydarzen organizowanych z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej cena obejmuje wytacznie prelekcje oraz materiaty szkoleniowe.

. Ptatnosci nalezy dokonywac na rachunek bankowy Organizatora wskazany kazdorazowo na Stronie Wydarzenia z uwzglednieniem informacji wskazanych przez Organizatora na fakturze

pro forma lub na fakturze VAT.

Wypetnienie elektronicznego formularza zgtoszeniowego udostepnionego przez Organizatora i zamieszczonego na stronie internetowej Wydarzenia (tj. www.konferencje.pb.pl lub innej
wskazanej przez Organizatora) (,Zgtoszenie”) i zatwierdzenie Zgtoszenia poprzez aktywowanie dedykowanego przycisku ,Zarejestruj z obowiazkiem zaptaty” lub pobranie, wypetnienie i
odestanie podpisanego przez osoby uprawnione (w formie papierowej lub skanem na adres e-mail Organizatora) formularza w formacie .pdf zamieszczonego na stronie internetowe;j
Wydarzenia, jest réwnoznaczne z zawarciem z Organizatorem przez podmiot wskazany w Zgtoszeniu jako podmiot zgtaszajacy umowy, ktérej przedmiotem jest umozliwienie osobom
wskazanym w Zgtoszeniu uczestnictwa w Wydarzeniu. Na podstawie Zgtoszenia Organizator wystawia i przesyta na adres poczty elektronicznej wskazany w Zgtoszeniu fakture pro
forma ptatna w terminie siedmiu (7) dni od daty Zgtoszenia.

. Biorac pod uwage fakt, ze Zgtoszenie dokonywane moze by¢ przez osobe fizyczna dziatajaca w imieniu i na rzecz innych oséb, osoba zgtaszajaca zobowiazana jest w trakcie dokonywania

Zgtoszenia do potwierdzenia stosownego upowaznienia. W przeciwnym wypadku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy przyjecia Zgtoszenia.

. Osoba dokonujaca Zgtoszenia ponosi odpowiedzialno$¢ za oswiadczenia sktadane w trakcie realizacji procedury Zgtoszenia. Szczegétowe warunki Zgtoszenia, sposdb postepowania w

trakcie i po dokonaniu Zgtoszenia oraz zakres wymaganych oswiadczen osoby zgtaszajacej oraz oséb zgtaszanych Organizator okresla w interaktywnym formularzu Zgtoszenia
zamieszczonym na Stronie Wydarzenia.

O rezygnacji z udziatu w Wydarzeniu nalezy poinformowa¢ Organizatora przesytajac taka informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu nie pdzniej niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy zostanie

obciazony optata w wysokosci stanowiacej réwnowartosc¢ 20% Ceny. Niniejsze postanowienie nie ma zastosowania w przypadku dokonania Zgtoszenia w terminie pdZniejszym niz na
dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie krétszym niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy

zostanie obcigzony petna Cena.

Nieodwotanie Zgtoszenia lub niewziecie udziatu w Wydarzeniu nie zwalnia podmiotu zgtaszajacego z obowiazku zaptaty Ceny.

. Niedokonanie wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie wskazanym w pkt 4 powyzej nie jest jednoznaczne z rezygnacja z uczestnictwa w Wydarzeniu. Niedokonanie

wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu nie wytacza prawa do stosowania przez Organizatora uprawnien z pkt 9 i 10 Regulaminu.

Organizator dopuszcza by zamiast osoby wskazanej w Zgtoszeniu, w Wydarzeniu wzieta udziat inna osoba wskazana przez podmiot zgtaszajacy. O zmianie, podmiot zgtaszajacy informuje
Organizatora przesytajac stosowng informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencie@pb.pl nie pdzniej niz w dniu poprzedzajacym dzien rozpoczecia Wydarzenia.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmian programu Wydarzenia, w szczegdlnosci polegajacej na zmianie godziny danego wystapienia, zmianie osoby prowadzacej lub zmiany
lokalizacji Wydarzenia, jak réwniez do odwotania Wydarzenia.

W przypadku odwotania Wydarzenia uiszczona Cena lub jej cze$¢ zostang zwrdcone lub -za zgoda podmiotu zgtaszajacego-przeznaczone na pokrycie kosztéw uczestnictwa winnym
Wydarzeniu.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu Wydarzenia. W przypadku braku akceptacji nowej daty Wydarzenia, podmiotowi zgtaszajacemu, ktory optacit Cene, Organizator
zwraca Cene w petnej wysokosci.

Wszystkie materiaty przekazane uczestnikowi w zwiazku z Wydarzeniem (,Materiaty”) stanowia wtasnos¢ Organizatora (lub podmiotéw wspotpracujacych z Organizatorem) i w zwiazku
z tym przeznaczone sa wytacznie do uzytku osobistego uczestnika Wydarzenia.

Zabronione jest zwielokrotnianie Materiatéw, wprowadzanie ich do obrotu, rozpowszechnianie w jakikolwiek sposéb, uzyczanie, wyswietlania, publiczne udostepnianie Materiatéw w
taki sposéb, aby kazdy mégt miec do nich dostep w miejscu i w czasie przez siebie wybranym oraz jakiekolwiek inne wykorzystanie sprzeczne z celem lub zakresem wskazanym w ust. 17
Regulaminu.

Zgtaszajacy zobowiazany jest poinformowac uczestnika zgtaszanego do wziecia udziatu w Wydarzeniu, ze Organizator moze utrwala¢ przebieg Wydarzenia -w celu informacyjnym -za
pomoca urzadzen rejestrujacych dZzwiek lub obraz. Brak zgody uczestnika zgtaszanego do wziecia udziatu w Wydarzeniu na powyzsze czynnosci wyklucza mozliwos¢ wziecia udziatu w
Wydarzeniu. Organizator moze zamiesci¢ utrwalone nagranie w wybranym przez siebie medium z uwzglednieniem obowiazujacych w tym zakresie przepiséw prawa dotyczacych
ochrony débr osobistych, w tym danych osobowych.

Dokonanie Zgtoszenia jest rownoznaczne z udzieleniem Organizatorowi upowaznienia do wystawienia faktury VAT bez podpisu przez osobe zgtaszajaca lub podmiot w imieniu ktérego
osoba zgtaszajaca dziata.

Jesli osoba dokonujaca rejestracji wyraza badz utrzymuje wyrazone uprzednio zgody marketingowe na kontakt e-mailowy oraz telefoniczny otrzymuje 5% statego rabatu na dokonywane
przez siebie rejestracje na ptatne Wydarzenia organizowane przez Organizatora i ogtaszane (oferowane) poprzez dedykowany Wydarzeniom serwis internetowy dziatajacy pod adresem:
www.konferencje.pb,.pl (do momentu wycofania zgdd lub jednej ze zgdd). Rabat ten taczy sie z innymi. Weryfikacja nastepuje w czasie rzeczywistym na podstawie podanego w Zgtoszeniu
adresu e-mail osoby zgtaszajacej. Rabat naliczany jest automatycznie. Prawo do rabatu przystuguje wytacznie osobie dokonujacej rejestracji (dokonujacej Zgtoszenia) i dotyczy danego

Zgtoszenia bez wzgledu na liczbe uczestnikdw rejestrowanych przez osobe dokonujaca rejestracji i uprawniong do otrzymania r=hoti

. Uczestnictwo w Wydarzeniu odbywajacym sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej wymaga dysponowaniz MASZ PYTANIE?
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21.1.2 urzadzenie koricowe,

21.1.3 zastosowanie w niektorych przypadkach oprogramowania umozliwiajacego odczytywanie plikéw w réznych formatach (m.in. graficznych, dzwiekowych, multimedialnych,
tekstowych, wideo itp.).

QO ile jest to niezbedne ze wzgledu na charakter Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej, Organizator w procesie Zgtoszenia przekazuje
informacje o ewentualnych dodatkowych wymaganiach technicznych niezbednych do wziecia udziatu w Wydarzeniu

Organizator Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej nie ponosi odpowiedzialnosci za:

23.1.1 problemy telekomunikacyjne wywotane dziataniami lub zaniechaniami oséb trzecich,

23.1.2 niedziatanie albo wadliwe dziatanie wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia oprogramowania firm trzecich, w tym dziatanie wiruséw komputerowych,
23.1.3 niewtasciwa konfiguracje sprzetu wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu,

23.1.4 wady sprzetu komputerowego uczestnika Wydarzenia,

23.1.5 brak lub przerwy w dostepie do Internetu po stronie uczestnika Wydarzenia

23.1.6 nieprawidtowa obstuge aplikacji przez uczestnika Wydarzenia,

23.1.7 innymi okolicznosci uniemozliwiajace lub utrudniajace uczestnictwo w Wydarzeniu niespowodowane dziataniami lub zaniechaniami Organizatora.

W przypadku Wydarzen stacjonarnych za odrebnie wyrazonymi zgodami podczas rejestracji na recepcji w dniu wydarzenia dane osobowe uczestnikéw (w tym pracownikéw i oséb
trzecich obstugujacych Wydarzenie) obejmujace imie i nazwisko oraz numer telefonu (lub spersonalizowany adres poczty elektronicznej) beda przetwarzane na wypadek stwierdzenia u
ktérego$ z uczestnikéw lub pracownikéw (lub oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie) zakazenia wirusem COVID-19. Wyrazona zgoda obejmowac bedzie prawo Organizatora do
udostepnienia danych osobowych wtasciwym stuzbom, instytucjom oraz innym podmiotom realizujacym ustawowe obowiazki zwigzane z zapobieganiem rozprzestrzenianiu sie wirusa
COVID-19 i ograniczeniem liczby zakazen. Organizator zastrzega sobie prawo odmowy dopuszczenia do uczestnictwa w Wydarzeniu oséb, ktére nie wyraza zgody na przetwarzanie
danych osobowych w celu, o ktérym mowa powyzej.

Organizator wskazuje, ze w przypadku wystapienia niepokojacych objawéw w dniu Wydarzenia lub na kilka dni przed Wydarzeniem uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia
obstugujaca Wydarzenie) powinien powstrzymacé sie do uczestnictwa w Wydarzeniu, pozostac¢ w domu, postepowac zgodnie z zaleceniami Gtéwnego Inspektora Sanitarnego /
Ministerstwa Zdrowia i skontaktowac sie niezwtocznie z lekarzem lub powiatowa stacja sanitarno-epidemiologiczna, oddziatem zakaznym, a w razie pogorszenia sie stanu zdrowia
zadzwoni¢ pod nr 999 lub 112 i poinformowac o swoich objawach. W przypadku stwierdzenia niepokojacych objawoéw w trakcie Wydarzenia lub w terminie dwdch (2) tygodni po jego
zakonczeniu uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia obstugujaca Wydarzenie) powinien skontaktowac sie niezwtocznie z Organizatorem i poinformowac o tym fakcie pod
dedykowanym przez Organizatora numerem telefonu 695370213.

Osoba dokonujaca Zgtoszenia podejmujac czynnosci w celu dokonania Zgtoszenia potwierdza, ze dane zgtaszanego uczestnika sa prawdziwe, a osoba zgtaszana do wziecia udziatu w
Wydarzeniu wyrazita zgode na dokonanie Zgtoszenia z uwzglednieniem jej danych osobowych. Po dokonaniu zgtoszenia osoba, ktérej dane w nim wskazano, zostanie poinformowana o
tym kto dokonat Zgtoszenia oraz jakie dane zostaty wskazane z prosba o ich potwierdzenie.

Organizator informuje, Ze w celu zwiekszenia bezpieczenstwa i ochrony zdrowia uczestnikéw Wydarzenia oraz pracownikéw i oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie, ograniczenia
kontaktow w miejscu Wydarzenia w ramach zabezpieczenia przed wirusem COVID-19 organizujac Wydarzenie zamierza wdrozy¢ w najszerszym mozliwym zakresie wytyczne dla
organizatoréw spotkan biznesowych, szkolen, konferencji i kongreséw w trakcie epidemii SARS-CoV 2 opracowane przez Ministerstwo Rozwoju z Gtéwnym Inspektorem Sanitarnym
udostepniane do publicznej wiadomosci pod adresem: https://www.gov.pl/web/rozwoj/spotkania-biznesowe-szkolenia-konferencje-i-kongresy.

Organizator zastrzega, ze w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu uczestnicy (jak réwniez pracownicy oraz osoby trzecie obstugujace Wydarzenie) zobowiazani beda do przestrzegania
wszelkich wytycznych dotyczacych bezpieczenstwa wdrozonych przez Organizatora w miejscu Wydarzenia, w tym w szczegdlnosci zobowiazani beda do stosowana maseczek
ochronnych (przytbic, elementéw garderoby) zastaniajacych usta i nos. W przypadku ich braku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy dopuszczenia do udziatu w Wydarzeniu lub
Zadania opuszczenia pomieszczen, w ktérych odbywa sie Wydarzenie.

Niniejszy regulamin obowiazuje od chwili jego opublikowania na Stronie Wydarzenia. Organizator zastrzega sobie prawo do jego zmiany, z zastrzezeniem ze dokonane zmiany obowiazuja
od chwili ich przekazania do publicznej wiadomosci.
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