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Mamy przyjemnosc zaprosi¢ Cie do udziatu w konferencji poswieconej procesom automatyzacji dziatan marketingowych
wspierajacych proces sprzedazowy.

Celem konferencji jest zaprezentowanie kompleksowej, praktycznej wiedzy z zakresu automatyzacji dziatan
marketingowych. Wskazemy Ci z jakich rozwigzan korzystac, jak zacheci¢ do marketing automation osoby decyzyjne w
Twej organizacji oraz jak wzmocni¢ site dziatan marketingowych za pomoca rozwiazan z tego obszaru.

Uczestniczac w konferencji dowiesz sie m.in:

co i w jakiej kolejnosci automatyzowac¢

jak zacheci¢ decydentéw do wdrozenia rozwigzan marketing automation
jak efektywnie wesprzec¢ sprzedaz

jak automatyzowad proces obstugi klientow

jak wydatnie zwiekszy¢ konwersje sprzedazowa

Udziat w konferencji pozwoli Ci:

przygotowac do wdrozenia marketing automation

zorientowac sie jakie procesy mozna usprawnic

poznad rozwigzania, ktére pomoga wesprzec sprzedaz w firmie

ocenic, ktére procesy wymagaja poprawy

zaprezentowac rozwigzania, ktére mozna rekomendowac decydentom
utatwic prace dziatu marketingu

poznaé nowe narzedzia

wymieni¢ doswiadczeniami i dobrymi praktykami

i . . . MASZ PYTANIE?
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Dzieki udziatowi w konferencji:

poznasz nowe trendy w marketingu

otrzymasz komplet praktycznej wiedzy, gotowej do wdrozenia w Twojej firmie
usprawnisz wspoétprace na linii marketing-sprzedaz

ocenisz jakich rozwigzan nie wdrozytes, a mogg by¢ przydatne

zwiekszysz wiedze w dziedzinie automatyzacji dziatart marketingowych o praktyczne przyktady, ktére sg skuteczne

Woydarzenie dedykowane jest przede wszystkim osobom, ktére zajmujg sie marketingiem, digital marketingiem,
komunikacja marketingowa, automatyzacja proceséw oraz reprezentantom dziatéw sprzedazy i jej wsparcia.

Zgtos sie juz dzis !
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PROGRAM

Wtorek, 29 wrzesnia

08:50 - 09:00
Przywitanie uczestnikow-Ewelina Steplewska, Kierownik projektu, Puls Biznesu

09:00 - 10:00
Od momentéw ,aha!” do efektu ,wow!” - sze$¢ strategicznych krokéw Design Thinking do klientocentrycznej
automatyzacji komunikacji marketingowej

S\ Ewelina Ciach, Customer Experience Advisor & Design Thinking Coach

Dlaczego chcemy zautomatyzowac¢ komunikacje marketingowa? Wskaznik dojrzatosci Customer Experience w analizie
poréwnawczej do konkurencji
Droga od promocji do wartosci dodanej w czasach rewolucji Customer Experience
Momenty ,aha!” - Jak wspdlnie z Klientem poznac jego potrzeby?
Innowacja petng para - Customer Journeys z efektem ,wow!”

Transformacja Cyfrowa, co automatyzujemy teraz, a co potem? Trzy horyzonty czasowe

10:00 - 11:00
Jak generowac wartosciowe leady sprzedazowe w B2B?

SL. Joanna Galuba, Konsultant ds. marketing automation i wdrozeri CRM B2B, firma Salents
SV dr n. ekon. Agnieszka Grostal, B2B Sales Development Consultant, Wtasciciel i partner zarzadzajacy firmy Salents

m Skuteczny proces leadowy: od czego zacza¢, jak zaangazowac Sprzedaz, jak wdrozyc¢?

m Marketing Automation: dlaczego warto wdrozy¢, jak sie przygotowad, jak wykorzystywac w petni?

m Marketing, jako sita napedowa sprzedazy: w czym wesprze handlowcéw marketing automation i jak "sprzedac"
to Sprzedazy

11:00 - 11:10
Przerwa

11:10 - 11:50
Automatyzacja procesow decyzyjnych w marketingu na styku swiata on-line i off-line

SL tukasz Zdrodowski, Strateg mediowy z ponad 10 letnim doswiadczeniem w branzy

m Dane na poszczegdlnych etapach Sciezki podrézy konsumenta MASZ PYTANIE?

ZADZWON!
223339777

m Automatyzacja relacji z Klientem od pierwszego kontaktu do obstugi posprzeda:

m Dane w kampaniach wykorzystujacych lideréw opinii
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11:50 - 12:50
Jak zwiekszy¢ konwersje sprzedazowa o 500% dzieki dynamicznym ofertom i rekomendacjom Al [Case Study]

S\ Aleksander Skatka, Marketing Automation Strategy Director

m Czym sg rekomendacje Al i predykcje Al
m Jak zaczac korzystac z dynamicznych ofert i rekomendacji Al
m Konkretne przyktady realizacji kampanii

12:50 - 13:20
Przerwa

13:20 - 15:20
Automatyzacja komunikacji marketingowej na réznych etapach User Journey. Dobre praktyki, zastosowania i putapki
automatyzacji.

S Marcin Kordowski, Ekspert Digital Marketingu

m User Journey etapy i punkty styku z klientami jak wykorzystac¢ dane o klientach by komunikacja poprawiata parametry
sprzedazowe i jakos¢ obstugi

m Jak w praktyce wykorzysta¢ automatyzacje i algorytmy do poprawy jakosci komunikatéw, tresci w punktach styku
z klientem, przyktady

m Zestawy narzedzi przydatnych do automatyzacji proceséw i ich praktyczne zastosowania

15:20 - 15:30
Przerwa

15:30 - 16:20
Personalizacja kampanii przy uzyciu marketing automation

S Mike Korba, Chief Commercial Officer - Co-founder w User.com

m Czym jest personalizacja w komunikacji marketingowej? Zmiana podejscia do personalizacji jako punkt wyjscia
w projektowaniu skutecznych kampanii. Zasada 3C: Content + Context + Communication channel

m Wyjscie poza tradycyjne metody segmentacji. Wykorzystanie platformy marketing automation przy alternatywnych
sposobach podziatu uzytkownikéw - podejscie behawioralne i etapu lejka konwersji

m Przyktady sciezek automatyzacji dla spersonalizowanych kampanii marketingowych. Na co zwréci¢ szczegdlng uwage
i jak uniknac¢ najczesciej popetnianych btedéw

16:20
Zakonczenie

MASZ PYTANIE?
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PRELEGENCI

Ewelina Ciach

Customer Experience Advisor & Design Thinking Coach

Inspiruje zarzady w zakresie innowacyjnych modeli biznesowych i strategii
transformacji proceséw marketingowych, sprzedazy i obstugi konsumenta. Moim
celem jest spdjne i spersonalizowane zaangazowanie klientéw w kontekscie
przewidywanych potrzeb, podniesienie konwersji sprzedazowej oraz wartosci klienta.
> Jestem certyfikowanym architektem (TOGAF, ITIL, COBIT) i Project Managerem (PMP,
PRINCE2 Practitioner, IPMA, Agile/SCRUM) z wieloletnim doswiadczeniem

we wdrazaniu kompleksowych projektéw integracyjnych CRM analitycznego

i Omnichannel Campaign Management w Bankach i Telekomach zdobytym

w Accenture, IBM, SAS i SAP. Obecnie doradzam zarzagdom wiodacych firm z branzy

CPG i Retail w zakresie transformacji cyfrowej marketingu, sprzedazy i obstugi
konsumenta.

Joanna Galuba

Konsultant ds. marketing automation i wdrozern CRM B2B, firma Salents

Marketingiem w branzach B2B zajmuje sie od 15 lat. Swoje doswiadczenie zdobywata
w branzach: maszynowej, IT, ustugach dla biznesu i BHP. Tworzyta strategie

marketingowe i procesy leadowe dla korporacji i firm rodzinnych. Wprowadzata marki
na rynki Polski i Niemiec. Do sukceséw zaliczy¢ mozna stworzenie procesu leadowego

dla firmy finskiej, zatrudniajacej ponad 20.000 pracownikdw, dziatajacego

we wszystkich jej europejskich oddziatach oraz osiagniecie 80% udziatu w nowych
kontraktach leadéw marketingowych 4 lata od wprowadzenia marki na rynek
niemiecki. Od 7 lat kompetencje marketingowe taczy z pasja do proceséw, ich
uktadania i automatyzowania. Tworzy procesy leadowe od kontaktu do kontraktu,
ustawia procesy automatyzacji, wspierajace strategie firmy i cele marketingowo-
sprzedazowe, a takze wspdtprace miedzy Marketingiem a Sprzedaza. Pracuje

na systemach Sales Manago, Marketo, Hubspot i Sales Force.
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dr n. ekon. Agnieszka Grostal

B2B Sales Development Consultant, Wtasciciel i partner zarzadzajacy firmy Salents

Doradza firmom jak osiggac satysfakcjonujacy wzrost sprzedazy m.in. poprzez:
tworzenie i wdrazanie skutecznych strategii sprzedazy, przebudowanie proceséw
sprzedazy, by porzadkowaty prace handlowcéw, aby mogli skoncentrowac sie przede
wszystkim na osigganiu wysokich wynikéw. Buduje komplementarne i skuteczne
zespoty handlowcéw, tworzy systemy zarzadzania sprzedaza, wdraza nowe

technologie do zmaksymalizowania sprzedazy. Doswiadczona ekspertka z ponad 18-
letnim doswiadczeniem w pracy w najwiekszych korporacjach krajowych

i zagranicznych. Strateg sprzedazy zorientowana na wynik, ktéra rozwija firme wg.
najlepszych i najnowoczesniejszych standarddéw, stawia na jakos¢, ekspertyze

i skutecznos¢ prowadzonych dziatan, lubi zmiany i dynamiczne otoczenie
biznesowe. Zarzadzata budzetem sprzedazy wynoszgcym ponad 200 milionéw
dolaréw i ogdlnopolska siecig sprzedazy produktéw finansowych dla wszystkich
segmentéw klientéw B2B. Kierowata ponad 60-osobowym zespotem 60 doradcéw.
W ciagu kilkunastu lat stworzyta, wdrozyta i zrealizowata skomplikowane strategie
sprzedazy dla ponad 15 przedsiebiorstw. Pomogty one podnies¢ wyniki sprzedazy
nawet 0 40%. Doktor nauk ekonomicznych, absolwentka Uniwersytetu
Ekonomicznego w Poznaniu oraz Universite Paris Il Pantheon Assas w Paryzu,
wyktadowca na wyzszych uczelniach ekonomicznych.

Mike Korba

Chief Commercial Officer - Co-founder w User.com

Od prawie 4 lat wdraza technologie marketing automation dla klientéw User.com
(wczesniej UserEngage) na catym swiecie. W branzy marketingowej pracuje od ponad
17 lat. Zna perspektywe pracy w agencji reklamowej (7 lat jako szef dziatu digital) oraz
= specyfike pracy w dziale marketingu (specjalistg ds. marketingu byt juz wtedy, gdy

i {d f(,l, B gtéwnym medium spotecznosciowym w Polsce byta Nasza Klasa, a reklama

w internecie ograniczata sie do baneréw wielkosci 750x100 pikseli). Przedsiebiorca

internetowy, rozumie, co to znaczy ,robi¢ marketing przy ograniczonych zasobach”.
Sam nie przepada za tym okresleniem, ale gdy ktos szuka ,growth hackera”
na Facebooku, to wtasnie on czesto jest oznaczany w komentarzach.

Marcin Kordowski
Ekspert Digital Marketingu

Pasjonat innowacyjnego podejscia do biznesu w sieci, danych i algorytmoéw. Posiada

w biznesowym portfolio ponad 300 projektéw zrealizowanych w 30 krajach. Audytor,
konsultant, strateg i prelegent na konferencjach poswieconych digital marketingowi
w obszarach B2B i B2C.Wspétautor ksigzki ‘Marketing Internetowy, nowe mozliwosci,
nowi klienci, nowe rynki’. Autor artykutéw prasowych z zakresu SEO, Content

Marketingu, Al oraz UX. Trener, szkoleniowiec, bloger i mentor.
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Aleksander Skatka

Marketing Automation Strategy Director

Od ponad 10 lat zajmuje sie wdrazaniem strategii automatyzacji marketingu. Pracowat
jako Dyrektor ds. Konsultingu Marketing Automation, odpowiadajac za Dziat
Customer Success i wdrozenia SALESmanago u kluczowych klientéw. Zdobyt

i wykorzystat swoje doswiadczenie w pracy z takimi firmami jak Orange, Idea Bank,
4Finance, New Balance, Yves Rocher, Oriflame i wiele innych. Zarzadza Akademia
Marketing Automation, ktéra certyfikowata ponad 500 specjalistéw od automatyzacji
marketingu w catej Europie. Obecnie pomaga wprowadzad strategie automatyzacji
marketingu dla najwiekszych firm e-commerce i B2C.

tukasz Zdrodowski

Strateg mediowy z ponad 10 letnim doswiadczeniem w branzy

Wspéttworca InfluTool . Wieloletni wyktadowca akademicki w Katedrze Komunikacji
Spotecznej i Public Relations Wydziat Dziennikarstwa, Informacji i Bibliologii
Uniwersytetu Warszawskiego. Prelegent konferencji branzowych: PurpleDay, See
Bloggers, | Love Marketing.

@

KONTAKT MIEJSCE

Opiekun merytoryczny Wspétpraca Szczegoétowa lokalizacja
wkrotce

Online
plidtig
Ewelina Steplewska Mateusz Stempak
Project Manager Marketing Manager
Q\ 48223339838 Q\ 48223339912
P4 esteplewska@pb.pl DK m.stempak@pb.pl
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Cena

Automatyzacja dziatan marketingowych
29 wrzesnia 2020, Online

895 zt netto od 2020-09-29 do 2020-09-29

Kod promocyjny

Osoba zgtaszajaca Dane do faktury
D firma

Imie |:| osoba fizyczna
Nazwisko Panistwo

Stanowisko NIP

Dziat Nazwa/Imie i nazwisko

pole opcjonalne

Miejscowosc

E-mail

Ulicainumer

Telefon

Kod pocztowy

Akceptuje regulamin

Wyrazam zgode na otrzymywanie od Bonnier Business (Polska) informacji handlowych droga elektroniczna dotyczacych: produktow i ustug tej spotki

Wyrazam zgode na inicjowanie przez Bonnier Business (Polska) potaczen telefonicznych w celu marketingu bezposredniego: produktéw i ustug tej spotki

Oswiadczam, ze posiadam stosowne upowaznienie do zgtoszenia wszystkich wskazanych przeze mnie uczestnikéw konferencji. Jednoczesnie o$wiadczam, ze podane dane sg
prawdziwe.

O oO0Onon

Chce otrzymywac newsletter Konferencje "PB"

Administratorem Pani/a danych osobowych bedzie Bonnier Business (Polska) Sp. z 0. 0. (dalej: my). Adres: ul. Kijowska 1,03-738 Warszawa. Administratorem Pani/a danych osobowych
bedzie Bonnier Business (Polska) Sp. z 0. 0. (dalej: my). Adres: ul. Kijowska 1, 03-738 Warszawa. Nasz telefon kontaktowy to: +48 22 333 99 99. Nasz adres e-mail to: rodo@bonnier.pl. W
naszej spétce mamy powotanego Inspektora Ochrony Danych, adres korespondencyjny: ul. Ludwika Narbutta 22 lok. 23, 02-541 Warszawa, e-mail: iod@bonnier.pl. Bedziemy przetwarza¢
Pani/a dane osobowe 1) na potrzeby realizacji i wzigcia udziatu w Konferencji, 2) by dokonywadé rozliczen z niej wynikajacych, 3) prowadzi¢ nasze dziatania marketingowe i kampanie
reklamowe naszych produktéw lub ustug. Podstawa prawna przetwarzania bedzie: 1) umowa, ktéra zawrzemy z Pania/em, 2) art. 106e ust. 1 ustawy o podatku od towaréw i ustug, 3) zgody
marketingowe, ktére ewentualnie Pani/Pan zaznaczy, oraz 4) nasz ,prawnie uzasadniony interes”, ktéry mamy w tym by przedstawiac Pani/u, jako naszemu klientowi, inne nasze oferty. Jesli to
bedzie konieczne bysmy mogli wykonywac nasze ustugi, Pani/a dane osobowe beda mogty by¢ przekazywane nastepujacym grupom oséb: 1) naszym pracownikom lub wspétpracownikom na
podstawie odrebnego upowaznienia, 2) podmiotom, ktérym zlecimy wykonywanie czynnosci przetwarzania danych, 3) innym odbiorcom np. kurierom, spdtkom z naszej grupy kapitatowej,
urzedom skarbowym. Pani/a dane osobowe beda przetwarzane przez czas trwania umowy, chyba ze na podstawie obowiazujacych przepiséw konieczne to bedzie po zakoriczeniu umowy. Ma
Pani/Pan prawo do: 1) zadania dostepu do tresci danych osobowych, 2) ich sprostowania, 3) usuniecia, 4) ograniczenia przetwarzania, 5) przenoszenia danych, 6) wniesienia sprzeciwu wobec
przetwarzania oraz 7) cofniecia zgody (w przypadku jej wczes$niejszego wyrazenia) w dowolnym momencie, a takze 8) wniesienia skargi do organu nadzorczego (,Prezesa Urzedu Ochrony
Danych Osobowych”). Podanie danych osobowych warunkuje zawarcie z nami umowy. Jest dobrowolne, ale ich niepodanie wykluczy mozliwos¢ jej zawarcia. Pani/Pana dane osobowe moga
by¢ przetwarzane w sposéb zautomatyzowany, w tym réwniez w formie profilowania. Zautomatyzowane podejmowanie decy7ii hadzia cia ndiwanatn nrzvandearsve! “nych,
statystycznych procedur. Celem takiego przetwarzania bedzie wytacznie optymalizacja kierowanej do Pani/Pana oferty naszy

MASZ PYTANIE?
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Podaj e-maile i telefony oséb, ktére beda uczestniczy¢ w konferencji. Zgtoszone przez Ciebie osoby otrzymaja od nas e-mail

z prosba o potwierdzenie swoich danych, akceptacje regulaminu oraz wyrazenie stosownych zgdd. Potwierdzenie danych

przez te osoby oraz akceptacja regulaminu sa niezbedne do wziecia udziatu w konferencji.

Podane dane kontaktowe beda nam stuzy¢ takze do przekazania informacji o ewentualnych zmianach czy przestania

materiatéw szkoleniowych z wydarzenia.

1. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

2. Dane uczestnika

Imie

Nazwisko

Stanowisko

Dziat

pole opcjonalne

E-mail

Telefon

Q, 223339777
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Regulamin uczestnictwa w konferencjach, warsztatach, szkoleniach ptatnych organizowanych przez Bonnier Business Polska Sp. z 0.o0.

. Organizatorem warsztatéw/konferencji/szkolen ptatnych (,Wydarzenia”) jest Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie, ul. Kijowska 1, wpisana do Rejestru

Przedsiebiorcow Krajowego Rejestru Sadowego przez Sad Rejonowy dla M. St. Warszawy w Warszawie, XIIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem KRS
0000024847, NIP: 113-01-55-210, wysokos¢ kapitatu zaktadowego: 2 000 000,00 PLN (,Organizator”).

. Wynagrodzenie nalezne Organizatorowi za udziat jednej osoby w Wydarzeniu (,Cena”) okreslane sa kazdorazowo na dedykowanej stronie Wydarzenia (,Strona Wydarzenia”) w

informacjach ogélnych dotyczacych Wydarzenia lub innej sekcji wg wyboru Organizatora. Cena obejmuje prelekcje, materiaty szkoleniowe, przerwy kawowe, lunch. Wszelkie inne koszty
niewskazane przez Organizatora (np. koszty przejazdu, zakwaterowania) uczestnik Wydarzenia pokrywa we wtasnym zakresie. W przypadku Wydarzen organizowanych z
wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej cena obejmuje wytacznie prelekcje oraz materiaty szkoleniowe.

. Ptatnosci nalezy dokonywaé na rachunek bankowy Organizatora wskazany kazdorazowo na Stronie Wydarzenia z uwzglednieniem informacji wskazanych przez Organizatora na fakturze

pro forma lub na fakturze VAT.

Przestanie do Organizatora poczta elektroniczna, wypetnionego i podpisanego formularza zgtoszeniowego (,Zgtoszenie”) jest rownoznaczne z zawarciem z Organizatorem przez
podmiot wskazany w Zgtoszeniu jako podmiot zgtaszajacy umowy, ktérej przedmiotem jest s$wiadczenie przez Organizatora ustugi szkoleniowej. Na podstawie Zgtoszenia Organizator
wystawia i przesyta na adres poczty elektronicznej wskazany w Zgtoszeniu fakture pro forma ptatng w terminie siedmiu (7) dni od daty Zgtoszenia.

Biorac pod uwage fakt, ze Zgtoszenie dokonywane moze by¢ przez osobe fizyczna dziatajaca w imieniu i na rzecz innych oséb, osoba zgtaszajaca zobowiazana jest w trakcie dokonywania
Zgtoszenia do potwierdzenia stosownego upowaznienia. W przeciwnym wypadku Organizator zastrzega sobie prawo odmowy przyjecia Zgtoszenia.

. Osoba dokonujaca Zgtoszenia ponosi odpowiedzialno$¢ za oswiadczenia sktadane w trakcie realizacji procedury Zgtoszenia. Szczeg6towe warunki Zgtoszenia, sposdb postepowania w

trakcie i po dokonaniu Zgtoszenia oraz zakres wymaganych oswiadczen osoby zgtaszajacej oraz oséb zgtaszanych Organizator okresla w interaktywnym formularzu Zgtoszenia
zamieszczonym na Stronie Wydarzenia.

O rezygnacji z udziatu w Wydarzeniu nalezy poinformowa¢ Organizatora przesytajac taka informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu nie pdzniej niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy zostanie

obciazony optata w wysokosci stanowiacej réwnowartosc¢ 20% Ceny. Niniejsze postanowienie nie ma zastosowania w przypadku dokonania Zgtoszenia w terminie pdZniejszym niz na
dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia.

. W przypadku rezygnacji z uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie krétszym niz dwadziescia jeden (21) dni kalendarzowych przed rozpoczeciem Wydarzenia, podmiot zgtaszajacy

zostanie obciazony petna Cena.

Nieodwotanie Zgtoszenia lub niewziecie udziatu w Wydarzeniu nie zwalnia podmiotu zgtaszajacego z obowiazku zaptaty Ceny.

. Niedokonanie wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu w terminie wskazanym w pkt 4 powyzej nie jest jednoznaczne z rezygnacja z uczestnictwa w Wydarzeniu. Niedokonanie

wptaty kosztéw uczestnictwa w Wydarzeniu nie wytacza prawa do stosowania przez Organizatora uprawnien z pkt 9 i 10 Regulaminu.

Organizator dopuszcza by zamiast osoby wskazanej w Zgtoszeniu, w Wydarzeniu wzieta udziat inna osoba wskazana przez podmiot zgtaszajacy. O zmianie, podmiot zgtaszajacy informuje
Organizatora przesytajac stosowng informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl nie pdzniej niz w dniu poprzedzajacym dzier rozpoczecia Wydarzenia.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmian programu Wydarzenia, w szczegdlnosci polegajacej na zmianie godziny danego wystapienia, zmianie osoby prowadzacej lub zmiany
lokalizacji Wydarzenia, jak réwniez do odwotania Wydarzenia.

W przypadku odwotania Wydarzenia uiszczona Cena lub jej cze$¢ zostang zwrdcone lub -za zgoda podmiotu zgtaszajacego-przeznaczone na pokrycie kosztéw uczestnictwa winnym
Wydarzeniu.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu Wydarzenia. W przypadku braku akceptacji nowej daty Wydarzenia, podmiotowi zgtaszajacemu, ktéry optacit Cene, Organizator
zwraca Cene w petnej wysokosci.

Wszystkie materiaty przekazane uczestnikowi w zwiazku z Wydarzeniem (,Materiaty”) stanowia wtasnos¢ Organizatora (lub podmiotéw wspédtpracujacych z Organizatorem) i w zwiazku
z tym przeznaczone sa wytacznie do uzytku osobistego uczestnika Wydarzenia.

Zabronione jest zwielokrotnianie Materiatéw, wprowadzanie ich do obrotu, rozpowszechnianie w jakikolwiek sposéb, uzyczanie, wyswietlania, publiczne udostepnianie Materiatéw w
taki sposéb, aby kazdy mégt miec do nich dostep w miejscu i w czasie przez siebie wybranym oraz jakiekolwiek inne wykorzystanie sprzeczne z celem lub zakresem wskazanym w ust. 17
Regulaminu.

. Zgtaszajacy zobowiazany jest poinformowac uczestnika zgtaszanego do wziecia udziatu w Wydarzeniu, ze Organizator moze utrwala¢ przebieg Wydarzenia -w celu informacyjnym -za

pomoca urzadzen rejestrujacych dZzwiek lub obraz. Brak zgody uczestnika zgtaszanego do wziecia udziatu w Wydarzeniu na powyzsze czynnosci wyklucza mozliwos¢ wziecia udziatu w
Wydarzeniu. Organizator moze zamiesci¢ utrwalone nagranie w wybranym przez siebie medium z uwzglednieniem obowiazujacych w tym zakresie przepiséw prawa dotyczacych
ochrony débr osobistych, w tym danych osobowych.

Dokonanie Zgtoszenia jest rownoznaczne z udzieleniem Organizatorowi upowaznienia do wystawienia faktury VAT bez podpisu przez osobe zgtaszajaca lub podmiot w imieniu ktérego
osoba zgtaszajaca dziata.

Uczestnictwo w Wydarzeniu odbywajacym sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej wymaga dysponowania przez uczestnika Wydarzenia systemem
teleinformatycznym spetniajacym nastepujace minimalne wymagania techniczne:

20.1.1dostep do Internetu,

20.1.2 urzadzenie koricowe,

20.1.3 zastosowanie w niektorych przypadkach oprogramowania umozliwiajacego odczytywanie plikow w réznych formatach (m.in. graficznych. dzwiekowych, multi-
tekstowych, wideo itp.).

MASZ PYTANIE?

. Oile jest to niezbedne ze wzgledu na charakter Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektrc ZADZWON'!

informacje o ewentualnych dodatkowych wymaganiach technicznych niezbednych do wzigcia udziatu w Wydarzeniu 22 3339777

Qs 223339777 [PA  konferencje@pb.pl (1042)


mailto:konferencje@pb.pl
mailto:konferencje@pb.pl
tel:+48223339777
tel:+48223339777
tel:+48223339777

22.

23.

24,

25.

26.

27.

28.

29.

30.

3

-

32.

33.

34.

Automatyzacja dziatan marketingowych

Organizator Wydarzenia odbywajacego sie z wykorzystaniem srodkéw komunikacji elektronicznej nie ponosi odpowiedzialnosci za:

22.1.1 problemy telekomunikacyjne wywotane dziataniami lub zaniechaniami oséb trzecich,

22.1.2 niedziatanie albo wadliwe dziatanie wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia oprogramowania firm trzecich, w tym dziatanie wiruséw komputerowych,
22.1.3 niewtasciwa konfiguracje sprzetu wykorzystywanego przez uczestnika Wydarzenia w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu,

22.1.4 wady sprzetu komputerowego uczestnika Wydarzenia,

22.1.5 brak lub przerwy w dostepie do Internetu po stronie uczestnika Wydarzenia

22.1.6 nieprawidtowa obstuge aplikacji przez uczestnika Wydarzenia,

22.1.7 innymi okolicznosci uniemozliwiajace lub utrudniajace uczestnictwo w Wydarzeniu niespowodowane dziataniami lub zaniechaniami Organizatora.

Administratorem danych osobowych jest Organizator. Szczegdtowe dane Organizatora: Bonnier Business (Polska) Sp. z 0.0., ul. Kijowska 1, 03-738 Warszawa, e-mail: rodo@bonnier.pl.
Organizator posiada powotanego Inspektora Ochrony Danych, adres korespondencyjny jak u administratora z dopiskiem 10D, e-mail: iod@bonnier.pl.. Dane osobowe przetwarzane beda
na podstawie art. 6 ust 1 lit. b), ¢) i f) Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 roku w sprawie ochrony oséb fizycznych w zwiazku z
przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO), na potrzeby realizacji Wydarzenia.

Dane przetwarzane beda w celu wzigcia udziatu w Wydarzeniu, dokonania niezbednych rozliczen, archiwizacji, rozpatrzenia reklamacji w przypadku jej ztozenia, badz ewentualnego
dochodzenia roszczen, jak tez marketingu bezposredniego wtasnych produktéw lub ustug prowadzonego w formie tradycyjnej, co nie wymaga zgody.

Za odrebnie wyrazonymi zgodami dane osobowe moga byc¢ przetwarzane w celach z nich wynikajacych. Jesli to bedzie konieczne do nalezytej realizacji Wydarzenia, dane osobowe
uczestnikéw Wydarzenia beda mogty by¢ przekazywane nastepujacym grupom osoéb: 1) pracownikom lub wspétpracownikom Organizatora na podstawie odrebnego upowaznienia, 2)
podmiotom, ktérym Organizator zleci wykonywanie czynnosci przetwarzania danych, 3) innym odbiorcom np. kurierom, spotkom z grupy kapitatowej Organizatora, urzedom skarbowym.
Dane osobowe uczestnikéw Wydarzenia przetwarzane beda do zakoriczenia Wydarzenia, w celach marketingowych - do momentu cofnigcia zgody, dla celéw rozliczeniowych -zgodnie z
obowiazujacymi przepisami prawa. Dane osobowe moga by¢ przetwarzane w sposéb zautomatyzowany, w tym réwniez w formie profilowania. Zautomatyzowane podejmowanie decyzji
bedzie sie odbywato przy wykorzystaniu adekwatnych, statystycznych procedur. Celem takiego przetwarzania bedzie wytacznie optymalizacja kierowanej oferty produktéw i ustug
Organizatora.

Za odrebnie wyrazonymi zgodami podczas rejestracji na recepcji w dniu wydarzenia dane osobowe uczestnikéw (w tym pracownikéw i oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie)
obejmujace imig i nazwisko oraz numer telefonu (lub spersonalizowany adres poczty elektronicznej) beda przetwarzane na wypadek stwierdzenia u ktérego$ z uczestnikéw lub
pracownikéw (lub oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie) zakazenia wirusem COVID-19. Wyrazona zgoda obejmowac bedzie prawo Organizatora do udostepnienia danych
osobowych wtasciwym stuzbom, instytucjom oraz innym podmiotom realizujacym ustawowe obowiazki zwigzane z zapobieganiem rozprzestrzenianiu sie wirusa COVID-19 i
ograniczeniem liczby zakazen. Organizator zastrzega sobie prawo odmowy dopuszczenia do uczestnictwa w Wydarzeniu oséb, ktére nie wyraza zgody na przetwarzanie danych
osobowych w celu, o ktérym mowa powyzej.

Organizator wskazuje, ze w przypadku wystapienia niepokojacych objawéw w dniu Wydarzenia lub na kilka dni przed Wydarzeniem uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia
obstugujaca Wydarzenie) powinien powstrzymac sie do uczestnictwa w Wydarzeniu, pozosta¢ w domu, postepowac zgodnie z zaleceniami Gtéwnego Inspektora Sanitarnego /
Ministerstwa Zdrowia i skontaktowac sie niezwtocznie z lekarzem lub powiatowa stacja sanitarno-epidemiologiczna, oddziatem zakaznym, a w razie pogorszenia sie stanu zdrowia
zadzwoni¢ pod nr 999 lub 112 i poinformowac o swoich objawach. W przypadku stwierdzenia niepokojacych objawéw w trakcie Wydarzenia lub w terminie dwéch (2) tygodni po jego
zakoRAczeniu uczestnik (w tym pracownik i osoba trzecia obstugujaca Wydarzenie) powinien skontaktowac sie niezwtocznie z Organizatorem i poinformowac o tym fakcie pod
dedykowanym przez Organizatora numerem telefonu 606216519

Uczestnik Wydarzenia posiada prawo dostepu do tresci swoich danych i ich sprostowania, usuniecia, ograniczenia przetwarzania, prawo do przenoszenia danych, prawo do wniesienia
sprzeciwu wobec przetwarzania oraz prawo do cofnigcia zgody (w przypadku jej wyrazenia) w dowolnym momencie bez wptywu na zgodno$¢ z prawem przetwarzania. Podanie danych w
zakresie wskazanym w trakcie procedury rejestracji na Wydarzenie jest dobrowolne, ale niezbedne w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu.

Organizator zastrzega, ze w trakcie dokonywania Zgtoszenia osoba zgtaszajaca moze zosta¢ poproszona o wyrazenie odrebnych zgéd na przetwarzanie danych osobowych w celach
marketingowych wtasnych produktéw lub ustug Organizatora (w formie komunikacji elektronicznej lub telefonicznej), jak rowniez o wyrazenie zgody na udostepnienie danych
osobowych zaufanym partnerom Organizatora, z ktérymi Organizator wspdtpracuje, w celach marketingowych dotyczacych produktéw lub ustug tych partneréw (w formie komunikacji
elektronicznej lub telefonicznej). Powyzsza zgoda obejmowac bedzie wytacznie partneréw Organizatora wspotpracujacych z Organizatorem w zakresie danego Wydarzenia, z ktorymi
Organizator do dnia rozpoczecia Wydarzenia zawrze umowe o powierzeniu przetwarzania danych osobowych. Lista partnerdéw, ktérych dotyczy ewentualna zgoda na przetwarzanie
danych osobowych zamieszczona jest i aktualizowana do dnia rozpoczecia Wydarzenia na Stronie Wydarzenia. Na zadanie osoby, ktéra wyrazi zgode, o ktérej mowa powyzej,
Organizator przekaze pisemna informacje wskazujaca zaufanych partnerdw ktérych dotyczy wyrazona zgoda.

W przypadku udzielenia zgody, osobie ktérej dane dotycza przystuguje prawo do jej cofniecia w kazdym czasie. O wycofaniu udzielonej zgody osoba ktérej dane dotycza, informuje
Organizatora przesytajac stosowng informacje na adres poczty elektronicznej Organizatora: konferencje@pb.pl. W przypadku gdy udzielona zgoda wycofywana jest po dacie zakonczenia
Woydarzenia, osoba ktérej dane dotycza wskazuje Wydarzenie przy okazji ktérego zgoda (zgody) zostaty udzielone. Powyzsze umozliwi Organizatorowi podjecie czynnosci zgodnie z
zakresem zadania.

. Osoba dokonujaca Zgtoszenia podejmujac czynnosci w celu dokonania Zgtoszenia potwierdza, ze dane zgtaszanego uczestnika sg prawdziwe, a osoba zgtaszana do wziecia udziatu w

Wydarzeniu wyrazita zgode na dokonanie Zgtoszenia z uwzglednieniem jej danych osobowych.

Organizator informuje, ze w celu zwiekszenia bezpieczenistwa i ochrony zdrowia uczestnikéw Wydarzenia oraz pracownikéw i oséb trzecich obstugujacych Wydarzenie, ograniczenia
kontaktow w miejscu Wydarzenia w ramach zabezpieczenia przed wirusem COVID-19 organizujac Wydarzenie zamierza wdrozy¢ w najszerszym mozliwym zakresie wytyczne dla
organizatoréw spotkan biznesowych, szkolen, konferencji i kongreséw w trakcie epidemii SARS-CoV 2 opracowane przez Ministerstwo Rozwoju z Gtéwnym Inspektorem Sanitarnym
udostepniane do publicznej wiadomosci pod adresem: https://www.gov.pl/web/rozwoj/spotkania-biznesowe-szkolenia-konferencje-i-kongresy.

Organizator zastrzega, ze w celu wziecia udziatu w Wydarzeniu uczestnicy (jak réwniez pracownicy oraz osoby trzecie obstugujace Wydarzenie) zobowiazani beda do przestrzegania
wszelkich wytycznych dotyczacych bezpieczenstwa wdrozonych przez Organizatora w miejscu Wydarzenia, w tym w szczegdlnosci zobowiazani beda do stosowana maseczek

ochronnych (przytbic, elementéw garderoby) zastaniajacych usta i nos. W przypadku ich braku Organizator zastrzega sobie prawn admowv doniiszezenia do nidziah: iulub

zadania opuszczenia pomieszczen, w ktdrych odbywa sie Wydarzenie.

MASZ PYTANIE?
Niniejszy regulamin obowiazuje od chwili jego opublikowania na Stronie Wydarzenia. Organizator zastrzega sobie prawo do je ZA ZWON! uja
od chwili ich przekazania do publicznej wiadomosci. 22 3339777
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